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Uvod
aneb proc vznikla tato kniha
A COo se v Nl dozvite

V jedné knizce, kterou jsem pfed €asem ¢etla, bylo napsano: ,, Uvod,
ktery mazete klidné preskocit® Tak ja nevim, ja bych byla rada, kdy-
byste si - vy €tenafi - tento Uvod pfecetli, protoZe: Pro€ bych ho jinak
psala? MlzZete odpovédét, Ze ono se to jaksi ocekava, Zze uéebnice bude
mit ivod. TakZe je dobré, aby v ni néjaky tvod byl. Ja si ale myslim, ze
jeto dobréizjiného davodu. Uvod je, nebo miiZe byt, i jakousi ochut-
navkou autorova stylu a mizZze nam o ném ledacos fict. MiZzeme v ném
nejenom zjistit, o cem je kniha, jejiZ Cetbu €i studium zahajujeme, ale
také se v ném muZeme dozvédét néco o autorovi. Jaky je. Jak pracuje
a jak premysli. Zda ho psani u¢ebnice opravdu bavilo anebo to byla
pro néj jenom prace, kterou musel udélat. Uvod mize byt tedy pro
nas zajimavym zdrojem informaci, samozfrejmeé za predpokladu, Ze ty
informace v ném dokazeme najit a Ze jim budeme rozumeét.

Hodné lidi je urcité pfesvédéeno o tom, Ze Uvod, i kdyzZ je na zacat-
ku knihy, vznika vlastné jako posledni, tedy aZ potom, co bylo dilo
po obsahové strance dokon€eno. Tento postup ma svou logiku. Kazdy,
kdo nékdy néco napsal (tedy vsichni ¢tenafi této knihy), tfeba jenom
sloh v hodiné ¢eStiny anebo seminarni praci z néjakého pfedmétu, uz
urcité zjistil, Ze i kdyZ pfedem vi, co chce a o ¢em bude psat, spousta
véci ho napadne az pfi psani. MysSlenky a napady se najednou za€nou
objevovat, vyskakuji nam pfimo pfed ocima a padaji na papir ¢i kla-
vesnici. Rikate, Ze je to nesmysl? Ze vam slohy nejdou a seminarky
pfimo nesnasite? No tak dobfe. MoZna je to tak. Ale mozna, Ze je to
jenom otazka €asu, kdy vas psani zacne bavit. MoZna jenom potre-
bujete napsat jesté tak dvacet i tficet sloht a uz vam to pajde samo.

Vratme se ale k tomu, kdy a proc psat tvod. Jak uz bylo feceno vyse,
je zcelav pofadku psat tvod az jako posledni, protoZe uz presné vime,



co do néj mame dat. UZ vime, co v knize je, jak je o tom pojednano,
atak to maZeme sdélit ¢tenarim. Mam za to, Ze v pofadku je ale take
postup, kdyz se avod piSe jako prvni, nebo vlastné jako druhy, hned
po vytvofeni osnovy knihy. Tak byl napsan i tento tvod: na avod. Pro-
toZe mé bavi psat tuto ucebnici a chci vam to hned Fict. A takeé proto,
abychom se lépe poznali. | kdyZ tady je ten proces trochu jednosmérny.
Presngjsi by bylo fict, abyste mé |épe poznali. ProtoZe ja se mohu je-
nom dohadovat, jaci jste. Ale pokud jste zdarné docetli ivod aZ sem,
takijauzovasnécovim. Napfiklad to, Ze jste zvidavi a docela trpélivi
a Ze mate otevienou mysl pro nové informace z oblasti, kterou zatim
vétsina z vas moc nezna. Uvédomuiji si, Ze ne kazdy bude z ekonomie
stejné nadSeny jako ja a Ze nékdo ji bude - i po pfecteni této knihy -
povazovat za dost nezajimavou védni disciplinu. Ale ja pevné doufam,
7e takovych ¢tenaf bude co nejméné. Ze se mi podafi napsat u¢ebnici,
protoZe vas bude nutit pfemyslet a nenaserviruje vam hned viechny
poznatky jednoduse jako na stfibrném tacu.

Nadpis obsahuje kromé slova ,,uvod“ i dvé otazky. Prvni - pro€ vznikla
tato kniha a druhou - co se v knize ¢tenafi dozvi. Vezmeme to pékné
po poradku:

Proc vznikla tato kniha?

Kniha je jednim z vystupt projektu Informace pro rozvoj demokra-
tické spole¢nosti (IRDS)". O co v projektu jde? A jaké jsou jeho cile?
V zakladnich informacnich materialech o projektu najdeme nasledujici
informace: Projekt IRDS je zaloZen na skutec¢nosti, Ze pravé informa-
ce jsou zakladem pro kvalitné fungujici demokratickou spolecnost.
Je v ném kladen velky diraz na schopnost mladych lidi odpovédné
pristupovat k rozhodovacim procesdm. Cilem projektu je, aby stu-

1 Projekt IRDS s registracnim ¢islem CZ.02.3.68/0.0/0.0/16_032/0008181 je feSen v ramci
Operaéniho programu Vyzkum, vyvoj a vzdélavani (OP VVV), viceletého tematického progra-
mu Ministerstva skolstvi, mladeZe a télovychovy. Projekt byl pfidélen CVUT v Praze v ramci
Vyzvy OP VVV €. 02_16_032 Budovani kapacit pro rozvoj skol Il, aktivita €. 7: Kompetence
pro demokratickou kulturu.



denti ziskali kompetence pro bezpecné a tvofivé vyuzivani informaci
a naucili se rozeznavat kvalitni informace od informaci nekvalitnich,
[Zivych, manipulativnich a zkreslenych. Jde také o to, pfivést mladé
lidi ke kvalitnim zdrojim informaci a k praci s primarnimi zdroji nejen
s informacemi zprostfedkovanymi cestou webového prostoru. Projekt
je realizovan v souladu s Koncepci podpory mladeZe na obdobi 2014
- 2020, ve které je kladen velky ddraz na schopnost a zodpovédnost
mladého €lovéka, na jeho aktivni ucast v rozhodovacich procesech
s védomim dopadu svého rozhodnuti na sebe a nadruhé, a na podporu
rozvoje kompetenci déti a mladeZe pro bezpetné a tvofivé uzivani mé-
dii. Studenti by si méli osvojit kriticky pfistup k medialnim obsahim
a naucit se efektivné vyuzivat média jako zdroj informaci. Mladi lidé
se €asto nedokaZou orientovat ve svété sdélovanych informaci a sys-
tematického vyuZzivani ,ovliviujicich taktik", jsou davéfivi, neumeéji
rozliSit pravdu od nepravdy a déla jim problém, diky mensim Zivotnim
zkuSenostem, udélat si spravny usudek.

Primarnim cilem projektu je rozvoj kritického mysleni, schopnosti
ziskavat relevantni informace a analyzovat je s vyuZitim mezioboro-
vych vazeb. DaleZité je pak spoluvytvaret véedomi dopadu svého roz-
hodnuti na sebe a na druhé. Aktivni zapojeni mladych lidi do procest
spolurozhodovani a spolutasti na rozvoji obéanské spolecnosti je
mozné jen na zakladé kvalitnich informaci. K cilim projektu dale patfi:
rozvijet kompetence mladeZe pro bezpecné a tvofivé vyuZivani médii,
nabizet mladym lidem rozmanité cesty ke kultufe, uméni a tradicim,
a probouzet u studentu stfednich Skol potfebu zapojit se do obcan-
ského Zivota.

Studenti by diky zapojeni do realizace projektu méli byt schopni:
spravné vnimat a interpretovat informace, prezentovat informace
a vlastni nazory, naucit se kritickému mysleni a spravnému vyhod-
nocovani informaci, a ziskavat a rozvijet kompetence demokratického
obcana.

Klicovym slovem, které je v nazvu projektu a znovu a znovu se ob-
jevuje v celém textu je pojem informace. Co si vlastné pod timto po-
jmem mame pfedstavit? Pojem informace (z latinského informatio =
predstava, vyklad, pouceni, rys, anebo také z latinského informare =
dostavat podobu, formovat, tvofit, pfedstavovat si, vytvaret pfedstavu)



muZe byt definovan riznymi zpasoby: Jifi Cejpek v knize Informace,
komunikace a mysleni? uvadi, Ze jiz v roce 1979 bylo v jedné odborné
publikaci uvedeno 311 definici tohoto pojmu. Pojem informace byl prv-
né zaznamenan jiz ve stfredovéku - v roce 1274 - ve vyznamu souboru
aktd, které vedou k prokazani trestného cinu a odhaleni pachateld.
Informace musime odliit od Gdaju. Udaje = data jsou jakékoliv zpravy
anebo jejich €asti, které zachycuji néjaky usek svéta, reality, a kte-
ré mohou, ale nemuseji mit pro nas informaéni hodnotu. Udaje jsou
tedy jakousi,,surovinou®, zdrojem pro pfipravu a zpracovani informaci.
Z uvedeného je zfejmé, Ze pojem data (idaje) je 3irsi, a ne viechna
data jsou automaticky informacemi. Daty jsou i sdéleni, ktera pro
nas nejsou nijak uzitecna, ,nic nam nefikaji“a neposkytuji nam zadny
informacni obsah. To znamena, Ze za informace povaZujeme pouze
takové udaje, které nam néco sdéluji, které odstranuji anebo sniZuji
nasi neznalost o ur¢itém jevu.

Informace muzeme popsat nasledujicimi charakteristikami:
* maji povahu podnétl vnéjsiho svéta a naseho vnitfniho svéta,
uvadéji v cinnost nas mozek;
« pfedstavuji miru odstranéni neuspofadanosti (entropie), miru
organizace v systému;

* jsou to udaje zaznamenané na hmotnych nosicich a cirkulujici
v technickych zafizenich;

* jsou zpravy, jejichZ obsah je pro pfijemce pochopitelny;
* predstavuji vyznam pfisouzeny datim;

* jsou Udaje pretvorené poZzadovanym zplsobem;

* znamenaji Cerpani zprav nebo obsahu z vnéjsiho svéta;

* jsou to méfitelné veli¢iny, nezavislé na fyzikalnim prostfedi,
kterym jsou pfenaseny;

* jsou to udaje vytvorené jako vysledek zpracovani dat.

2CEJPEK, ).: Informace, komunikace a mysleni. Praha: Karolinum, 2005. ISBN 80-246-1037-X.



Informace budeme chapat jako ¢lanek fetézce ,realny svét - data -
informace - znalosti“

Hlavnim tvircem a spotfebitelem informacije ¢lovék. To, jak vnima-
me néjakou zpravu, zavisi na tom, jaké jsou nase dosavadniindividu-
alni a skupinové zkuSenosti a znalosti. PUsobi i nase emoce, fantazie,
vile a schopnost poznavat. V mozku se informace zpracovavaji a méni
se v poznatky. Dulezité je mnoZstvi podnétu tedy informaci, jejich
zpracovani a schopnost je tfidit, tvofivé myslet a vyuZzivat je k tvorbé
poznatkd. Informace jsou tedy sloZkou poznani, ktera umozruje nasi
orientace ve svété.

Druhou otazkou, na kterou ma uvod dat odpovéd, je:

Co se v této knize dozvite?

Samoziejmé, Ze se muZete podivat do obsahu a budete v obraze. Ale
ja to radéji trochu rozvedu. Spousta lidi se dnes vyjadfuje ke spousté
véci, kterym viabec nerozumi. Pravé ta neznalost je nékdy anebo mozna
témér vzdy motorem k tomu, aby se lidé Zivé zapojovali do diskusi
o cemkoliv. ProtoZe nevédi, jak jsou doopravdy véci sloZité, jak a proc
funguji ¢i zadrhavaji, a v ¢em je ve skutecnosti problém. A tak vidi
jasna a jednoducha feseni, hned by vSe Smahem ruky dali do pofadku
a vsechno by hrave zvladli , levou zadni”,

Ekonomické otazky patfi - vedle sportu a politiky - k tém, o kterych
se lidé nezdrahaji diskutovat, protoZe jim je v ekonomice - podobné
jako ve sportu a politice - vSechno jasné. Ale jak pravi stara moudrost:
»Vidét daleko a dojit tam, neni totéz.” To, Ze nam néco pfipada jed-
noduché, mdzZe byt dano pravé tim, Ze jsme to nikdy sami nezkusili
délat a Ze do vSech sloZitosti problému nevidime, a tak se nam zda,
Ze ,je to hracka“. A protoze je tento text ur€en mladym ¢tenaram,
dovolim si malé odboceni.

Kdysi jsem v hodiné matematiky slySela tuto vétu: ,,Kdyz néemu
rozumite, jeSté to neznamena, Ze to umite.” Co z toho vyplyva? To
je prece jasné: Divat se na nékoho, kdo na tabuli pocita néjaky pfi-
klad, a aplné pfesné rozumét tomu, proc, kdy a co déla a jak se do-
stal ke spravnému vysledku, je5té vibec neznamena, Ze kdyZ budeme



podobny pfiklad FeSit sami, budeme si s nim védét rady. Matematic-
kym jazykem muaZeme fict: Porozumeéni je nutnou, nikoliv postacujici
podminkou pro to, abychom uméli matematiku. Nestaci matematice
rozumeét, musi se také pocitat. Zajisté, najdou se mezi nami genialni
matematické mozky, lidé, co nic procvi€ovat nepotfebuji a hned do toho
vidi. Ale vétSina z nas k témto géniim nepatfi, a tak zkratka, pokud
chceme matematiku umeét, musime fesit pfiklady.

Tato matematicka odbocka méla poslouzit jako ilustrace toho, Ze
i kdyZ se nam véci casto zdaji byt jednoduché, teprve kdyzZ se jim
zatneme vénovat, zjistime, co ve skute€nosti obnaseji. V mnohych
oblastech jsou naSe znalosti velmi povrchni, mnoho dulezitych stra-
nek sloZitych problému prehlizime a unikaji nam. Kdyz pak vyzbrojeni
témito zjednoduSenymi predstavami najdeme napfiklad na internetu
text, ktery obsahuje rychly a stoprocentné ucinny zpusob, jak se s véci
vyporadat, mdzeme byt nachylni k tomu, abychom tyto nazory prevzali
a uverilijim. Jestli jste pfesvédceni o tom, Ze vam by se nic podobného
nemohlo stat a Ze to trochu pfehanim, je to jenom dobfe. Ale i tak
bych rada uvedla pfiklad, ktery se vas sice vibec nemusi tykat, ale
ktery ma tvrzeni podpofi.

Urcité jste nékdy vidéli nebo cetli néjakou reklamu na ,,zazracné"
pilulky, napoje Ci jiné prostfedky na hubnuti. Velmi pravdépodobné
jste sivsimli, Ze téméf vZdy jsou adresati inzerce presvédcovani o tom,
Ze vyrobce garantuje stoprocentni a rychlou ucinnost, stoprocentni
zdravotni nezavadnost, to, Ze se Zadnym zpusobem nevyZaduje ja-
kékoliv omezovani v jidle, a uz vibec nebude potfeba, aby ten, kdo
si prostfedek koupi, musel néjak zasadné ménit Zivotospravu, ¢i aby
dokonce zacal cvicit anebo se vénoval néjaké jiné formé pohybové
aktivity. Reklamy zkratka tvrdi, Ze nas to nebude vibec nic stat, tedy
kromeé téch par tisic, které za ten zazrak zaplatime, Ze to nebude vy-
Zadovat Zadné usili, ale hlavné, Ze zhubneme a uZ nikdy nepfibereme.
Kazdému, kdo se nad tim trochu zamysli, musi byt jasné, Ze jsou to
nesmysly a Ze nic podobného neexistuje a nemuze fungovat. Ale jak
to, Ze si firmy, které tento sortiment prodavaji, mohou dovolit pla-
tit drahou inzerci v televizi, tisku nebo na internetu? Jak to, Ze jesté
nezkrachovaly? Odpovéd' je jasna. ProtoZe je mnoho lidi, ktefi témto
nesmyslim radi véfi. A ktefi radéji zaplati nesmysiné ¢astky, nez aby
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se zamysleli nad svoji Zivotospravou, upravili si jidelnicek, pfipadné
vyhledali odbornika - 1ékafe, ktery jim poradi, jak zhubnout.

Ptate se, jak to souvisi s ekonomii, o které je tato kniha? A jak jsme
se od obsahu ekonomické rukovéti dostali k prostfedkiim na hubnuti?
Paralela je vtom, Ze lidé ¢asto a radi hledaji jednoducha feSeni. Radi
by se zbavili potiZzi mavnutim kouzelného proutku a tporné hledaji
nékoho, kdo takovy proutek nabizi. A slibuje zazrak.

Lidé jsou ¢asto nachylni k tomu, aby uvérili, Ze slozité ekonomické
problémy, jakymi jsou napfiklad nezaméstnanost nebo naopak ne-
dostatek pracovnich sil, deficit statniho rozpoctu, nedostatek bytd
apod., lze vyresit rychle, jednoduse a bez jakychkoliv komplikaci Ci
asili. A radi slysi na sliby, které nelze splnit. ProtoZe je jednodussi
presvédcit sebe, Ze problém ma jednoduché feSeni, nez snazit se pro-
niknout do jeho podstaty a porozumét mu. Jenomze pfedpokladem
k tomu, abychom rozumeéli svétu kolem nas, abychom chapali spravné
ekonomickeé a dalsi spole€enské jevy, je pravé ochota podivat se pod
povrch véci, snazit se vidét souvislosti a pfemyslet o nich. Protoze
nejsnadnéjsi cesta nas nemusi dovést k nasemu cili a nejjednodussi
neni vzdy spravné feseni.

Ekonomicky svét je zajimavy, ale i sloZity. Nékdy se v ném zda byt
vsechno jasné na prvni pohled, ale az ,,na druhy pohled” zjistime, Ze
je v tom néjaky hacek. Tato kniha vas doufam naladi na spravnou
ekonomickou vinu. Ukaze vam, jak chapat zakladni ekonomické sou-
vislosti a jak rozumét ekonomickym informacim v médiich. Protoze
ne vSechno, co najdeme na internetu, stoji za to €ist.

V prvni kapitole se kratce, opravdu jenom velmi stru¢né podivame
do historie. Ekonomické mysleni se rozvijelo uz v dobé antiky, ale
ekonomicka teorie jako samostatna véda vznikla az o mnoho stoleti
pozdéji. Druha kapitola bude vénovana zakladnim ekonomickym poj-
mum. Nebojte se, téch zakladnich pojmud nebude moc a ja doufam,
Ze to pro vas nebude azZ takova nuda, jak by se mohlo zdat. Ve tfeti
kapitole objasnime, co je vlastné pfedmétem zkoumani ekonomické
teorie, jaky je zakladni ekonomicky problém a pro€ se ekonomové po-
fad o né€em dohaduji a nikdy se nemohou shodnout aplné ve vsem.
Ve ¢tvrté kapitole vysvétlime, jak funguje (a proc ¢asto nefunguje)
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tzv. neviditelna ruka trhu a v paté kapitole stru¢né objasnime poj-
my naklady, trzby a zisk firmy v trzni ekonomice. V Sesté kapitole si
fekneme, jaka je role statu v ekonomice, jaké jsou jeho funkce a cile,
avysvetlime, které jsou zakladni nastroje hospodarskeé politiky statu.
A co bude v zavéru? Tak to si nechame na zavér. Zavér bude napsan
opravdu az jako posledni.

Nékolik poznamek misto pfedmluvy

Tato kniha je stfedoSkolskou u€ebnici, je tedy ur€ena nejenom k cet-
bé, ale i ke studiu. KdyZ jsem jako autorka uvaZovala nad tim, jakou
formou tuto knihu psat, jestli u autord u€ebnic oblibenym neosobnim
stylem anebo v ¢asto doporucované 1. osobé mnozného ¢isla anebo
zvolit jiny zpasob, uvédomila jsem si, Ze kazdy z uvedenych styld ma
své klady a své zapory a Ze je vlastné nemozné se strefit do vkusu
uplné vSech budoucich ¢tenafu - stfedoSkolskych studentd. A proto
jsem se rozhodla, Ze to vsechno trochu zkombinuji. Ve velké €asti textu
vyuzivam formu dialogu se ¢tenafi - oslovuji je 2. osobou mnozného
¢isla. Na mnoha mistech o sdélovaném obsahu ,nahlas premyslim*
a pouzivam 1. osobu mnozného €isla, ale obcas ke ¢tenafiim promlou-
vam i v 1. osobé jednotného Eisla. To proto, abyste moji mili ¢tenafi
méli pofad na zfeteli, Ze se snazim vas vtahnout do svych avah a Ze
bych si pfala, abyste se mnou o ekonomickych problémech premysleli
a v duchu ¢i nahlas diskutovali.

Autofi u€ebnic, odbornych knih, skript a raznych jinych studijnich
pomucek dfive, neZ sami zacali néco psat, museli precist stovky riz-
nych studijnich materiald, knih a jinych publikaci a nastudovat tisice
stranek odbornych textud. TakZe to, co pak sami napiSou, je vysledkem
nejenom jejich znalosti a vedomosti, ale i nashromazdéného veédéni
mnoha jinych odborniku, védcu, pedagogti a dalsich. (Pravé proto se
autoram odbornych publikaci pfi psani spiSe nedoporucuje pouZzivani
1. osoby jednotného ¢isla.) V ¢lancich v odbornych ¢asopisech &i v od-
bornych knihach, ale stejné tak pfi psani bakalafskych, diplomovych,
disertacnich a jinych zavérecnych praci se od autord vyZaduje, aby
dasledné odlisili vlastni ,,pfidanou hodnotu® od toho, co pfed nimi
vymysleli a jinde uz napsali jini. Odborné ¢lanky a zavérecné prace
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jsou proto plné odvolavek na dila jinych autord a obsahuji ¢etné citace
odbornych textd. V ucebnicich, zejména téch stfedoskolskych, se ale
tento zplsob psani spiSe neuplatfiuje, protoZe €asté citace délaji text
mnohem hufe srozumitelnym a tézkopadnym. Zpravidla se jenom
v zavéru jednotlivych kapitol Ci celé u¢ebnice uvadéji seznamy pouzite,
citované ¢i k dalSimu studiu doporucené literatury.

V této ucebnici bude na konci kazdé kapitoly uveden seznam pou-
Zité literatury, ktera bude moct poslouzit i jako doporucena k dalSimu
studiu. Pouze v téch pfipadech, kdyz v u€ebnici pouZiji pfesné citované
texty z jinych publikaci, uvedu v poznamce pod ¢arou citovany zdroj.
Opakuji, nebude to proto, Ze bych chtéla vse, co zde bude napsano,
vydavat za své vlastni myslenky, ale z ddvodu, aby byl pfedlozeny text
[épe srozumitelny a podle moznosti zajimavy a Ctivy.
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1. Kratky pohled
do historie

»Po cely svuj Zivot - od kolébky aZ do hrobu - budete narazZet na tvrdé
ekonomické pravdy. Jako volici budete muset rozhodovat o otdzkdch,
jako je rozpoctovy deficit, dané a zahraniéni obchod, kterym neporo-
zumite bez zvladnuti alespon zdkladu ekonomie.
hodnutim, které kdy ucinite. A aZ si zacnete vydélavat, ekonomie vam
pomuZe v rozhodovani, kolik ze svého prijmu mate utratit nebo uspofit.
Samozrejmé, studium ekonomie nezarucuje, Ze se z vas stane genius.
Ale bez znalosti ekonomie se kola osudu uz pfedem otaceji proti vam.

Tyto uvahy neni treba dale rozvadeét. Doufame, Ze se pfesvédcite, Ze
ekonomie je nejen uzite¢na, ale i fascinujici. Generace studentd casto
ke svému vlastnimu pfekvapeni zjistovaly, jak vzruSujici mizZe studium
ekonomie byt.“’

Nas pohled do historie ekonomie bude skute¢né kratky - jenom velmi
stru¢né se budeme vénovat nazorim nékolika ekonomt, abychom si
uvédomili, Ze mnoho otazek, nad kterymi si lamou hlavy sougasni
ekonomové, si lidé kladli jiZ nékolik stoleti pfed nasim letopoctem.

Kdybychom se chtéli podivat hodné daleko do minulosti, mohli by-
chom klidné otevfit bibli, kde je fada zajimavych doporuceni tykajicich
se hospodareni na pudé, pouzivani penéz, prace a kapitalu. Ale mam
zato, Ze bych se s touto myslenkou u dneSnich stfedoSkolakd nedocka-
la moc vstficné reakce. Zatneme tedy radéji v antickém Recku, kde se

v pracich Xenofonta (430 - 355 pted n. |.), Platéna (427 - 374 pted n. |.)

" SAMUELSON, P. A. a NORDHAUS, W. D.: Ekonomie. Praha: Svoboda, 1995. ISBN 80-205-
0192-4, s. 3-4.
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a Aristotela (384 - 322 pfed n. |.), ktery je povaZovan nejenom za nej-
vyznamnégjsiho feckého filosofa, ale i za nejvétSiho myslitele celého
antického obdobi. Jeho nazory byly ovlivnény otrokafskym spolecen-
skym zfizenim a pfevazné naturalnim hospodarstvim, které se opiralo
0 zemeédélstvi, ale rovnéz i existenci a pouzivanim penéz. Aristoteles
hledal odpovédi na ekonomické otazky v ramci svych filosofickych
a etickych avah a zamyslel se nad pfirozenou spravedInosti a spraved-
livou cenou pfi obchodovani a sméné. Chapal vyznam pouZivani penéz,
které slouzi jednak jako prostfedek smeény, ale rovnéz jako uchovatel
hodnoty a prostfedek hromadéni bohatstuvi.

Ve stfedovéku se ekonomickym otazkam vénovali katolicti scholas-
tikové, mezi nimiz vynikal filosof Tomds Akvinsky (1225 - 1274). T. Ak-
vinsky se dukladné seznamil s dily Aristotela, navazoval na né a snazil
se skloubit Aristoteldv filosoficky systém s kiestanskou véroukou. Jeho
filosofické nazory byvaji proto oznacovany jako tomisticka syntéza. T.
Akvinsky se podobné jako Aristoteles vénoval hledani odpovédi na to,
co je spravedliva cena. Zkoumal otazku ceny z hlediska etiky a domni-
val se, Ze zboZi by nemélo byt prodavano za cenu, ktera je vys5i, nez je
spravedliva cena. Za spravedlivou povazoval cenu, ktera by umoznila
prodavajicimu udrZet pro néj a jeho rodinu Zivotni standard normalni
pro spolecenskou tfidu, ke které patfi. Obchod nepovazoval T. Akvinsky
zanemoralnivtom pfipadé, kdyz zisk obchodnika neni vy3si, nez potfe-
buje pro udrzeni takové Zivotni arovné, ktera je pfiméfena pro jeho stav.

Preskocime ted'cca 500 let a podivame se do 18. stoleti. Meznikem
ve vyvoji ekonomie byl rok 1776, kdy vyslo dilo Adama Smithe Pojednani
0 podstaté a puvodu bohatstvi ndrodd. Diky této knize je A. Smith
povazovan za zakladatele politické ekonomie.

... Z& stranek Bohatstvi ndarodi k nam promlouva nejen ekonom,
ale i moralni filosof, historik, sociolog a politolog - svym zptisobem
jeden z poslednich polyhistort, ktefi dokazali obsahnout témér veskeré
spolecenskovédni poznani své doby a vtélit je do jednoho monumen-
talniho dila.”?

2 HOLMAN, R. a kol.: Dgjiny ekonomického mysleni. Praha: C. H. Beck, 1999. ISBN 80-7179-
238-1, 5. 44.
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A. Smith se ve svém dile snazil odhalit zakonitosti toho, jak lidé
mohou dosahnout bohatstvi. Vychazel z pfirozenosti lidské povahy:
zajem, haji ¢asto zajem spolecnosti ucinnéji, nez kdyby o to ve sku-
te€nosti usiloval. Clovék je veden neviditelnou rukou tak, Ze pfispiva
ke konecnému cili, ktery vibec nebyl soucasti jeho zaméru. A. Smith
dokonce tvrdil, nikdy nevzeSlo mnoho dobrého od lidi, ktefi jsou od-
dani ¢innostem zaméfenym na vefejné dobro. Obhajoval potfebu dél-
by prace, svobodu obchodu a byl ostrym kritikem rtiznych podle néj
nesmyslnych zasahu vlady do ekonomiky, napfiklad dotaci pro firmy
v zacinajicich odvétvich. Domnival se, odstranit zavedené dotace bude
témér nemozné, protoze se jich firmy nebudou chtit vzdat a vlady
nebudou mit dostatecnou politickou vili, aby toto zruSeni prosadily.

A. Smith byl pfedstavitelem klasické Skoly politické ekonomie,
ke které dale patfili napfiklad: David Ricardo (1772 - 1823), Jean Bap-
tiste Say (1767 - 1832), Thomas Robert Malthus (1766 - 1834), John
Stuart Mill (1806 - 1873). Uvadéni téchto jmen neni samoucelné. | kdyz
si nebudete pfesné pamatovat myslenky jednotlivych pfedstaviteld
klasické Skoly, bude pro vas jisté uzitecné znat alespon tato jména,
podobné jako je vhodné védét, Ze napfiklad Paul Gauguin byl malif
a John Steinback spisovatel. VSichni predstavitelé klasické politické
ekonomie prosazovali politiku laissez-faire - tedy nezasahovani nebo
minimalniho zasahovani statu do ekonomického Zivota a byli pre-
svédceni, Ze sledovani vlastnich zajma muaze byt v souladu se zajmy
jinych lidi. Jinymi slovy fe€eno, Ze neviditelna ruka trhu dokaze vytvorit
soulad mezi zajmy jednotlivci a celé spole€nosti.

Preskotme ted opét nékolik desetileti a podivejme se aZ do tficatych
let 20. stoleti, kdy svétovy ekonomicky vyvoj i vyvoj ekonomické teorie
zasadnim zpusobem ovlivnila svétova hospodarska krize, tzv. Velka
deprese let 1929 - 1933. Jeji nastup, pficiny ani disledky nebyli tehdej-
Si ekonomové schopni uspokojivé vysveétlit a v teoriich vychazejicich
z uceni klasické Skoly se nenasly zadné fungujici navody, jak se s krizi
ajejimidasledky vyporadat a jak ji €elit. Pralomovy byl proto rok 1936,
kdy vysla kniha Johna Maynarda Keynese (1883-1946) Obecna teorie
zameéstnanosti, troku a penéz, ktera poloZzila zaklady nového pfistupu
k makroekonomickeé analyze trzni ekonomiky. K hlavnim myslenkam
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Keynesova dila patfi teze, zZe trzni ekonomika v dasledku zmén, ktery-
mi prosla do zacatku 20. stoleti, uz nemuze efektivné fungovat na prin-
cipu laissez-faire, tedy bez statnich zasah, a Ze samoregulacni trzni
mechanismus je pro zachovani ekonomické prosperity nedostatecny.

Neni nasim cilem, abychom se na tomto misté vénovali podrobnému
vykladu Obecné teorie ani stéZejnim tezim, o které se opira Keynestv
teoreticky systém - keynesianstvi. Dalezitou véci, kterou byste si méli
zapamatovat, je skute€nost, Ze Kyenesova teorie se stala zakladem
doporuceni pro aktivni hospodarskou politiku, tedy pro zasahy viad
do ekonomiky v obdobi po druhé svétové valce. VIady vyuZivaly ke svym
zasahum jednak pfijmy a vydaje statniho rozpoctu, tedy fiskalni hos-
podafskou politiku, ale také opatfeni monetarni (penézni) hospodai-
ské politiky. Tedy regulaci monetarniho systému, zejména ovliviiovani
mnozZstvi penéz v obéhu a vyse trokovych sazeb.

Az do konce Sedesatych let 20. stoleti se keynesianska doporuceni
Siroce - a lze fict, Ze i zdarné - uplatfiovala v mnoha trZznich eko-
nomikach. Situace se ale zasadnim zpusobem zménila od zacatku
sedmdesatych let 20. stoleti, kdy v dasledku dvou ropnych Soku?
doslo k hluboké ekonomické krizi (recesi) ve véech vyspélych trznich
ekonomikach. Opatfeni vlad, ktera by vychazela z keynesianstvi,
nemohla byt pouzita, protoZe vysoka inflace (tedy zvyseni celkové
cenové hladiny) by se tim jesté zvysila. Nebudeme na tomto misté
dale rozebirat podrobnosti, které s uvedenou ekonomickou situaci
souvisely, ani konkrétni opatfeni, ktera jednotlivé vlady pfijaly, aby
se s danou situaci vyporadaly. Uvedeme jenom, Ze hluboka krize
vyvolana ropnymi Soky otevfela prostor pro kritiku (keynesianskych)
statnich zasahu do ekonomiky a pfipravila vhodnou padu pro opétov-
né oziveni politiky laissez-faire a mySlenek ekonomického liberalis-
mu. Ekonomicky liberalismus je souhrnné oznaceni pro ekonomické
teorie a nazory, které zduraznuji a obhajuji svobodné - tedy statem
neregulované - pasobeni trznich sil, jez povede k makroekonomické
prosperité |épe a u€innéji neZ statni zasahy a opatfeni hospodafské
politiky.

3 Prvni ropny 30k (1973), vyvolany sdruzenim OPEC, znamenal, Ze ceny ropy stouply mezi lety
1971 a 1974 ¢tyfnasobné. Druhy ropny Sok (1979 - 1980) vedI k dal3imu zdvojnasobeni cen
ropy a jesté hlubsi recesi = poklesu ekonomické vykonnosti nez v letech 1973-1975.
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K nejvyznamné;jsim liberalnim ekonomam 20. stoleti patfil Milton
Friedman (1912 - 2006). M. Friedman odmital keynesianské snahy
stabilizovat ekonomiku vladnimi zasahy, zejména regulacemi a zme-
nami urokovych sazeb, které podle néj vyvolavaji ekonomické Soky
a nestabilitu. Nesouhlasil s hospodarskou politikou, ktera vede k vyso-
kym rozpoctovym deficitiim zejména kvuli neopodstatnénému ristu
socialnich vydajd a zvétSovani socialniho statu. Byl pfedstavitelem
monetarismu: domnival se, Ze stat miZe zasahovat do ekonomiky
nejlépe tim, Ze bude regulovat tj. pravidelné zvySovat mnozstvi penéz
v obéhu tedy penézni zasobu.

Nékolik slov misto shrnuti

Prvni kapitola byla vénovana kratkému pohledu na vyvoj ekono-
mického mysleni. Jejim cilem nebylo zevrubné rozebirat jednotlivé
teoretické systémy, na to by ostatné nestacilo ani deset takovych
ucebnic, jako je tato naSe. Vénovali jsme se v ni pouze nékolika malo
myslitelim, filosofim a ekonomum, a vybranym tezim z jejich uce-
ni, ke kterym se v dalSich ¢astech ucebnice znovu vratime. Kapitola
obsahovala i dost - pro vétSinu z vas pravdépodobné - novych poj-
mu, jejichZ pfesny vyznam neznate a nebyl zatim v textu podrobné
vysvétlen. Patfi k nim napfiklad hospodarska politika, monetarismus
a dalsi. To ale neni nahoda ani didakticka chyba. Zkuste se zamyslet
nad tim, zda kdyz ctete rizné ¢lanky, komentare anebo diskuse v tis-
ku anebo na internetu, skute¢né rozumite vdem pouZzitym slovim.
A pokud byste jim nerozuméli, co udélate? Ctete klidné dal anebo
hledate doplfiujici informace? V textu prvni kapitoly bylo uvedeno
nékolik odbornych ekonomickych terminu (napfiklad ekonomicky
liberalismus, politika laissez-faire apod.), které se bézné vyskytuji
i vekonomickych a politickych zpravach a komentafich v televizi, tisku
anebo na riznych zpravodajskych serverech. Pfitom jim mnoho lidi
vibec nerozumi a nevi, co znamenaji a jaky je jejich obsah. Ale misto
toho, aby si ¢tenafi a divaci dali tu praci najit spravny vyznam téchto
slov, spokoji se ¢asto s tim, Ze si ,,domysli* obsah daného pojmu podle
kontextu véty, ve které byl pouZity. Je to béZny zpusob, jak se mizeme
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vypofadat s cizimi ¢&i nam neznamymi slovy. Ma to ale jeden hacek:
V riznych kontextech se muze vyznam nékterych slov dost vyrazné lisit
a slova mohou nabyvat i nékolik docela odliSnych vyznama. Na tom
na prvni pohled neni nic zvlastniho, nakonec, co jsou mnohoznacna
slova a homonyma, vSichni vime. U mnoha odbornych ekonomickych
a politickych terminu je ale vhodné a uzitecné, kdyZ se nespokojime
pouze s tim, Ze pfiblizné tuSime, o co asi jde. ProtoZe tak se snadno
muzZe stat, Ze nase porozumeéni rdznym pojmum a i celym textam bude
nepfesné anebo dokonce chybné. A pak nam nékdo muaze - kracek
po kricku - zacit podsouvat své nazory a vnucovat své, tfeba i dost
pokfivené, vidéni svéta.

Nové pojmy a klicova slova

* spravedliva cena

* naturalni hospodafstvi
* trzni ekonomika

* neviditelna ruka trhu

* keynesianstvi

* monetarismus
 ekonomicky liberalismus
* statni rozpocet

* hospodarska politika

* rozpoctovy deficit

» ekonomicka recese

» ekonomicka krize

* urokova sazba

* smeéna

penize

Otazky a ukoly k zamysleni

1. Vysvétlete svymi slovy, co je to cena.

2. Mélo by dnes smysl snazit se charakterizovat spravedlivou cenu?
Kdy by cena mohla byt nespravedliva?

3. Vysvétlete rozdil mezi naturalnim hospodarstvim a trzni ekono-
mikou.
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4. Myslite si, Ze ekonomicka recese a ekonomicka krize znamenaji
totéz?

5. Vysvétlete svymi slovy, co jsou penize.

6. Vysvétlete svymi slovy, co je urokova sazba.

7. Vite, co je to lichva? Vysvétlete.
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2. Zakladni ekonomicke pojmy
— strucny prehlea

Nékdo si mozna pod rukovéti pfedstavoval knihu, ktera bude uspofadana
podobné jako slovnik cizich slov. Abecedné sefazena hesla se struénou cha-
rakteristikou uvedenych pojmu. Takto napsana rukovét by byla mozna docela
praktickou u¢ebni pomuckou, ale rozhodné by nebyla ucebnici, ktera by se
dala systematicky €ist a studovat. Jak uz jsem uvedla v ivodu, vytycila jsem
si za cil napsat knihu, ktera bude zajimava a bude se dobfe Cist, i kdyZ vim,
Ze ne kazdého bude ekonomie bavit stejné jako mé. Napsat ctivé kapitolu
»Zakladni pojmy* tak to je tedy docela ofiSek. Nicméné, neni jina moznost,
jak se s tim vyporadat. Bez zakladnich pojm0 nemuizete u€ebnici €ist dal.
To by bylo, jako kdybyste chtéli mluvit cizim jazykem a neznali viibec zadna
slovitka. Zakladni pojmy budou nasi slovni zasobou, jejich znalost zaruéi,
Ze se moje sdéleni pro vas budou moci stat informacemi a posléze vasimi
poznatky. Ze tohle uz jste nékde ¢etli? Samozfejmé, je to uvedeno v tvodu
a znovu to tady zopakuji:

Pojmem informace oznacujeme takové udaje, které nam néco sdéluji,
které odstrariuji anebo snizuji nasi neznalost o urcitém jevu. Hlavnim tvar-
cem a spotfebitelem informaci je ¢lovék. To, jak vnimame néjakou zpravu,
zavisinatom, jaké jsou nase dosavadniindividualni a skupinové zkuSenosti
a znalosti. Pdsobiinase emoce, fantazie, vile a schopnost poznavat. V moz-
ku se informace zpracovavaji a méni se v poznatky. DileZité je mnozstvi
podnétu tedy informaci, jejich zpracovani a schopnost je tfidit, tvofivé myslet
a vyuzivat je k tvorbé poznatkd.

Ekonomii tedy ekonomickou teorii musime odlisit od pojmu ekonomika.
Ekonomie je véda, soustava ekonomickych poznatki. Pojem ekonomika
muZe rovnéz predstavovat védu, napfiklad manazerska anebo podnikova
ekonomika, ale my budeme pod ekonomikou vZzdy rozumét hospodaftstvi,
tedy soustavu ekonomickych procest a ¢innosti uskutecfiovanych na urcitém
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Gzemi. Dfive, neZ podrobnéji vymezime ekonomii, projdeme si nejzakladnéjsi
ekonomické pojmy.

Rozliéné aktivity ekonomického Zivota jsou pfimo €i zprostfedkované spoje-
ny s uspokojovanim lidskych potfeb. Potfebu v ekonomické teorii definujeme
jako pocit nedostatku néceho a usili spojené s jeho pfekonanim. Potfeby
se méni a vyvijeji podle toho, jak se méni a vyviji ¢lovek, lidska spolecnost
a pfiroda. Uspokojeni urcitych potfeb vytvafi prostor pro vznik potfeb novych.
Pro ekonomickou teorii z toho vyplyva dalezity poznatek o neomezenos-
ti lidskych potteb. Lidské potfeby mdzeme €lenit podle riznych hledisek.
Uved'me alespori rozdéleni potteb na biologické a spolecenské, respektive
primarni a sekundarni. Uspokojeni biologickych potfeb je podminkou zacho-
vani lidské existence, zatimco bez uspokojeni spolecenskych potfeb muize
tlovék, za urcitych podminek i dlouhodobé, pfezit. Toto rozdéleni potfeb je
nicméneé relativni. | uspokojovani biologickych potfeb ma u ¢lovéka urcitou
spole¢enskou formu. Napfiklad uspokojeni biologické potfeby potravy je
spojeno s urcitymi estetickymi, kulturnimi, zdravotnimi a dokonce i ekono-
mickymi a dalsimi hledisky. Davame zpravidla pfednost hezky prostfenému
stolu a ¢istému prostfedi, pfed jidlem si umyjeme ruce, preferujeme (alespori
néktefi z nas) jidlo zdravi prospésné, upfednostriujeme to, co nam chutna,
a nezanedbatelnou roli hraje i ekonomicky aspekt, hlavné ceny. To, co si
nakonec vybereme, je ovlivnéno mnozstvim penéz, které mame k dispozici,
respektive které jsme ochotni na uspokojeni své potfeby vydat.

V8echno, co urgitym zpisobem uspokojuje lidské potfeby, oznacujeme jako
uzitecné. UZitecné cinnosti, které vykonavaji lidé pro jiné lidi, jsou sluzby,
napfiklad oprava pracky, umyti auta, pfednaska, Skoleni apod. Véci slou-
Zici k uspokojeni lidskych potfeb oznacujeme jako statky. Statky mohou
byt jak hmotné, napfiklad chléb, tricko, mobilni telefon, tak i nehmotné,
napfiklad dovednosti, védomosti, schopnosti, intelekt. Dulezité je clenéni
statkd na volné a ekonomické. Volné statky jsou volné k dispozici, nejsou
rozdélovany, neobchoduje se s nimi. Volnym statkem je napfiklad vzduch
anebo voda v mofi. Ekonomické statky jsou ve vztahu k potfebam k dispozici
v omezeném mnoZstvi, fikame, Ze jsou vzacné. Ekonomickym statkem je
vsechno, co ma nenulovou cenu, za co musime platit.

Clenéni statki na volné a ekonomické viak nemusi byt vZdy aplné jed-
noznacné. Pro nékoho, kdo Zije v pfimofském letovisku, napfiklad v Nice, je
mofska voda skutecné volnym statkem. Ma ji k dispozici v podstaté v neo-
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mezeném mnoZstvi. TéZko by asi nékdo prohlasoval, Ze v tak malém mofi
jako je Sttedozemni, si nemuZe pofadné zaplavat. Zaroven vsak neomezené
mnoZstvi mofské vody v Nice nepfedstavuje volny statek pro obyvatele Prahy,
Plzné anebo jakéhokoliv jiného ¢eského mésta. Dostat se k mofi vyZaduje
prekonani zna¢né vzdalenosti, coZ samoziejmeé stoji penize. Mofska voda
tedy pro obyvatele Ceské republiky neni statkem volnym, ale ekonomickym.

Statky, které lidé vyrabéji, jsou vyrobky. Vyrobky, které byly vyrobeny
za Ucelem prodeje na trhu, oznatujeme jako zbozi. V dalsim textu budeme
kvuli zjednoduseni pod pojem zboZi zahrnovat jak statky (vyrobky), tak i sluz-
by. To znamena, Ze pokud fekneme napfiklad, Ze ,nabidka (anebo prodej)
zboziroste,” automaticky budeme predpokladat, Ze se mize jednat nejenom
o statky, ale i o sluzby.

Pojmem vyroba budeme oznacovat jakoukoliv pfeménu vstupt na vystupy.
Vstupy, které €lovék pouziva ve vyrobé, tedy z €eho a pomoci €eho vyrabi,
nazyvame téz vyrobni zdroje nebo také vyrobni faktory anebo vyrobni
€initele. Zakladnimi vyrobnimi €initeli jsou:

e pfirodni zdroje,
e prace,
e kapital.

Ptirodni zdroje tvofi piida, na které lidé stavi domy, silnice, vyrabéji statky,
péstuji zemédélské plodiny. Pfirodnimi zdroji jsou rovnéz zdroje nerostu, pa-
liv, voda apod. Pfirodni zdroje jsou k dispozici vomezeném mnoZstvi a navic
v riizné kvalité - jsou to vzacné statky.

Prace pfedstavuje ¢as, ktery lidé stravi ve vyrobé, tedy lidské zdroje pou-
Zivané pfi ekonomickych ¢innostech. MnoZstvi prace, kterou ma spole¢nost
k dispozici, je ovlivnéno pfedevsim poctem obyvatelstva v produktivnim véku,
vzdélanostni strukturou obyvatel, délkou pracovni doby, stupném zapojeni
Zen do pracovniho procesu a dalsimi €initeli.

Kapital jako vyrobni faktor tvofi kapitalové statky, tedy to, co bylo vyro-
beno, aby dal slouZilo ve vyrobé, napfiklad stroje, zafizeni, nafadi, budovy,
nakladni automobily apod.' Kapital je tedy vysledkem lidské prace, byva proto
oznacovan jako sekundarni vyrobni faktor, na rozdil od primdrnich faktoru:
prace a pfirodnich zdroju.

' Pojem kapital byva pouZivan rovnéz v jiném vyznamu, jako finanéni kapital: napfiklad dlou-
hodobé aveéry, uspory, akcie a jiné cenné papiry. Lidé také ¢asto pouZivaji oznaceni kapital
jako synonymum slova penize. Napfiklad: ,,Chybi mi kapital, abych mohl rozjet podnikani.*
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Vsechny vyrobni zdroje jsou k dispozici v omezeném mnozZstvi, jsou
vzacné. Proto i vyrobky vyrabéné z téchto vzacnych zdrojl jsou vzacnymi,
tedy ekonomickymi statky. Vyuzivanim vyrobnich faktord ziskavaiji jejich
vlastnici pfijmy, které oznacujeme jako diichody. Jsou to:

e renty, tedy dichody z pfirodnich zdroju;

e mzdy a platy, cozZ jsou dichody z pouziti prace;

e zisky a troky, tedy dichody z pouziti kapitalu.?
Vystupy mohou byt bud’ statky anebo sluzby. Statky, které slouZi ke kone¢né
spotfebé, oznacujeme jako spotfebni, napfiklad: boty, housky apod. Statky,
které jsou dale pouzivany ve vyrobé, jsou kapitalové, napfiklad: stroje, zafi-
zeni, cihly apod. Clenéni statki na spotfebni a kapitalové je ovéem relativni:
Automobil, kterym jezdite do prace, na dovolenou nebo nakupovat, je spo-
trebnim statkem. Pokud byste ale automobil pouzivali k podnikani, byl by
to kapitalovy statek. V dalSim textu budeme pojmem vystup oznacovat jak
statky (tedy vyrobky), tak i sluzby. Nejéastéji budeme samozfejmé hovofit
o vystupech urcenych k prodeji, tedy o zbozi.

Vztahy mezi lidmi v ekonomickém Zivoté jsou vztahy mezi jednotlivymi
ekonomickymi subjekty. Rozlisujeme tfi zakladni skupiny ekonomickych
subjektu:

o firmy,
e domacnosti,
e stat.

Firmy (podniky) nakupuji vyrobni faktory (tedy pfirodni zdroje, praci a ka-
pital), vyrabgji zboZzi (statky a sluzby) a prodavaji jej na trhu. V ekonomické
teorii se nejcastéji predpoklada, Ze zakladnim cilem firem je maximalizace
zisku. A to i pfesto, Ze existuji firmy, napfiklad socialni podniky anebo ne-
ziskové organizace, pro které tento pfedpoklad neplati.

Domacnosti (spotfebitelé) nakupuji od firem zboZi, ale zarovei vystupuji
vuci firmam jako prodavajici: jsou majiteli vyrobnich faktord, které od nich
firmy kupuji. 0 domacnostech budeme pfedpokladat, Ze z dichodd, které
maji k dispozici, chtéji uspokojit co nejvice svych potfeb. VV ekonomické teorii
je tento pfedpoklad formulovan tak, Ze cilem domacnosti je maximalizace
uzitku. Pojmem uzitek oznacujeme tu vlastnost nebo ty vlastnosti, kvdali
kterym jsou statky spotfebovavany. Uzitek je tedy univerzalnim oznacenim

% Jak vidime, pojem diichod neoznatuje pouze davku diichodového pojisténi, jakou je napfiklad
starobni, invalidni, vdovsky, vdovecky &i sirot¢i diichod.
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stupné uspokojeni ze spotfeby uréitého statku €i sluzby. | kdyZ to na prvni
pohled mozZna neni Uplné patrné, je tento pojem velmi prakticky, protoze
zjednoduSuje tvahy o tom, jak domacnosti rozhoduji v podminkach vzacnosti
- tedy kdyZ maji k dispozici omezené zdroje (penéz, ¢asu, kapitalu apod.).

Stat jako ekonomicky subjekt vstupuje do ekonomickych vztaht pro-
stfednictvim raznych statnich instituci, napfiklad jako parlament, vlada,
ministerstva, finanéni ufady apod. Cinnost téchto instituci, tedy ¢innost
statu ovliviiuje rozlicné stranky ekonomického zZivota. Uvedeme pro ilustraci
nékolik pfikladd:

e Prostfednictvim zakonu, vyhlasek, pfedpist a nafizeni reguluje stat
¢innost ekonomickych subjekta.

e Stat prerozdéluje penize vekonomice. Vybira dané, cla, poplatky apod.,
a vyplaci socialni davky: napfiklad starobni dichody, podpory v neza-
meéstnanosti, penéZitou pomoc v matefstvi apod.

e Stat nakupuje statky a sluzby - napfiklad vyzbroj pro armadu, auto-
mobily pro policii, vybaveni ministerstev apod.

e Stat investuje prostfedky - napfiklad do vystavby dalnic, nemocnic,
elektraren, ekologickych staveb apod.

Rust celkové cenové hladiny vekonomice je inflace, deflace je pokles celko-
vé cenove hladiny.Tady nas pfehled zakladnich pojmd ukon¢ime. S tim, co bylo
uvedeno vyse, uz mdzeme ve tfeti kapitole pfistoupit k vymezeni pfedmétu
ekonomické teorie a mdzeme ji podrobnéji charakterizovat. V nasledujicich
lkapitolach, které jsou vénovany vybranym ekonomickym problémum, se
budeme postupné seznamovat s dalSimi ekonomickymi pojmy.

Nové pojmy a klicova slova

e potfeby

e statky a sluzby

e vyroba, vyrobky, zbozi

e zakladni vyrobni faktory (zdroje, Cinitele)
e pfirodni zdroje, prace, kapital

e zakladni ekonomické subjekty

e firmy, domacnosti, stat

e dachody: zisky, renty, mzdy a platy

e vstupy a vystupy
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e ekonomika
¢ ekonomie (ekonomicka teorie)

Otazky a ukoly k zamysleni

1. Na statnich zakladnich, stfednich a vysokych skolach v Ceské republice
Zaci a studenti neplati Skolné. MGzeme tedy fict, Ze vzdélani je u nas
volnym statkem?

2. Vysvétlete, jaky je rozdil mezi pojmy: statky, sluzby, vyrobky, zboZi.

3. Rozhodnéte, zda jsou nasledujici tvrzeni pravdiva ¢i nepravdiva:

a) Kazdy vyrobek je statkem.......c.ccceevveveiievc i, (P/N)
b) Kazdy statek je zboZi.........ccccceveviiiiiiiiicie e (P/N)

4. Sluzby jsme vySe v textu charakterizovali jako €innosti. Znamena to, Ze

kdyz si doma uklidite sv(j pokoj, jedna se o sluzbu?
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3. O cem je ekonomie
aneb
oredmet ekonomicke teorie

Pokud byste si v néjaké knihovné pujcili anebo alespori vzali do rukou libo-
volnou z u¢ebnic psychologie, sociologie, ekonomie, politologie Ci prava, tedy
nékteré ze spolecenskych véd, pravdépodobné byste zjistili, Ze nazev jeji prvni
kapitoly zaéina slovy Uvod do ... anebo Vymezeni pfedmétu ... anebo Co je
predmetem ... A pokud byste tu knihu nejenom drZeli v ruce, ale zatali byste
ji €ist, mozna by vas dost prekvapilo, jak riiznorodé jsou definice predmétu
zkoumani téchto véd a kolika rdznymi zpasoby vymezuji rdzni autofi jednu
a tu samou spolecenskou védu. Pokud byste pak uz byli z téch vSech rdznoro-
dych nazor( unaveni, stacilo by, abyste napsali do vyhledavace na internetu
nazev pfislusného védniho oboru, a dostali byste pomérné jednoduchou
a pfedevsim jednoznacné podanou definici kaZzdé ze spolecenskych véd. Co
za tim tedy je? Proc se nékterym védcdm zda, Ze je tak dulezité definovat
urcitou spolecenskou védu pravé takovym, a ne jinym zpdsobem? Proc se ze
samotného vymezeni , déla takova véda“, kdyZz to neni nic az tak kompliko-
vaného? Kdyz staci jeden klik na klavesnici, a vSe je hned jasné.

Dfive, neZ odpovime na tyto otazky, a uvedeme, co je pfedmétem zkoumani
ekonomie, pfectéte si nasledujici tkol.?

Ukol k zamysleni

Vsichni se ve kole ucite (anebo jste se ucili) fyziku a chemii. Pokuste se
definovat tyto dvé védy vZdy jednou jedinou vétou a fict, co a jak kaZzda z nich
pfedevsim zkouma. Napiste si své definice a zamyslete se nad tim, zda se
vam v nich podafilo vyjadrit zakladni rozdil mezi fyzikou a chemii, a jejich
podstatu. A zda by nékdo, kdo vibec nevi, co je fyzika anebo chemie, byl

3 Text této kapitoly vychazi z mé dfive vydané ugebnice: HRBKOVA, ). a kol.: Spolecenské
védy pro techniky. Praha: Grada Publishing, 2015. ISBN 978-80-247-5588-5, s. 18-24.
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schopen si na zakladé vasi definice predstavit, o co v téchto védach jde. Poté
si najdéte ve slovniku cizich slov anebo na internetu definice fyziky a che-
mie a porovnejte je s témi vasimi. Jsou vase definice hodné odlisné? Zda se
vam, Ze jste uvaZované védy popsali vystiZzné anebo dokonce srozumitelngji
a pfesnéji, neZ to udélal nékdo jiny? Cilem tohoto ukolu, ktery zdanlivé s eko-
nomii viibec nesouvisi, bylo uvédomit si, Ze i kdyZ jsou jak fyzika, tak chemie
pfirodni védy, jejich zplsob zkoumani pfirodni jevd, stava a latek je velmi
odlisny. A proto, kdyZ bude stejnou véc, stejny objekt anebo jev analyzovat
chemik, zjisti néco aplné jiného nez jeho kolega - fyzik. Nejde tedy jenom
o to, co se ve védé zkouma, ale i jak se to zkouma, z jakého uhlu pohledu,
jalkkymi metodami a s jakymi cili.

Zjednodusené feceno se vsechny spolecenské védy zabyvaji lidmi, lidskou
spolecnosti, vztahy mezi lidmi, mezi jednotlivci, mezi skupinami lidi, rGznymi
procesy a jevy ve spolecnosti, a rovnéz i tim, co se déje v clovéku. Jednotlivé
spolecenské védy se pak lisi v tom, jak na ¢lovéka a spoletnost nahlize-
ji, na co predevsim soustfed'uji svou pozornost, jaky je cil jejich zkoumani
a jaky je zakladni ahel pohledu, ze kterého ¢lovéka a spolecnost analyzuji.
A protoze lidé jsou rtizni, jednaji riznymi zpusoby. Na stejné podnéty reaguji
lidé odliSn€, a zaroven i stejni lidé mohou v prabéhu €asu na tytéz podnéty
reagovat jinak. To, co lidé délaji, jejich chovani a vztahy jsou mnohem vice
neurcité a hare pfedvidatelné, nez jsou mnohé jevy a procesy zkoumané
v pfirodnich védach. A zatimco pfirodni védy jsou exaktni, to znamena,
Ze se opiraji o pfesna méfeni a kvantifikace, spole¢enské védy oznacuje-
me jako neexaktni. Pfesto, Ze se i ve spolecenskych védach €asto pouzivaji
exaktni postupy a rizné matematické a statistické metody, interpretace
ziskanych vysledkd nemuze byt nikdy tak pfesna a jednoznacna, jak je tomu
ve védach pfirodnich. VSechny zminéné skutec¢nosti, a také mnoho dalSich
faktord spojenych s charakterem ¢lovéka a jeho jednanim, vedou k tomu,
Ze ivymezeni pfedmétu zkoumani nékterych spolecenskych véd je spojeno
s rozpory a diskusemi rdznych védcl a teoretikd, ktefi jakoby se nemohli
shodnout na tom, jak svij sloZity pfedmét zkoumani uchopit a co vlastné ma
o0 teoreticky problém: to, co je povaZovano za zakladni, tedy hlavni smér
zkoumani predurcuje i povahu a obsah vysledkd, ke kterym védec ve vyzku-
mu a ve svych Gvahach dospéje. A tak jako fyzik zkouma pfirodu jinak nez
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chemik, a z analyzy urcitého jevu vyvodi zavéry Uplné odlisné od téch, které
formuluje chemik, a pfitom zavéry jednoho i druhého mohou byt spravné,
i zavéry védcl ve spolec¢enskych védach zaviseji velmi silné na tom, z jakého
thlu pohledu analyzuji spolecenské jevy. A pfesto, Ze jejich zavéry nejsou
totoZné, neznamena to nutnég, Ze jeden ma pravdu a druhy se myli, ale mize
to pouze odrazet rizné stranky slozitého spolec¢enského problému.

Ekonomie jako nejobecnéjsi (zakladni, vychodiskova pro ostatni ekono-
mické védy) ekonomicka disciplina zkouma ekonomickeé ¢innosti (napfiklad
vyrobu, rozdélovani, sménu, spotfebu), vztahy mezi ekonomickymi subjek-
ty a definuje ekonomické zakonitosti. Ekonomickymi problémy se zabyvaji
i dalsi védni obory, napfiklad Gc€etnictvi, financni teorie, ekonomicka sta-
tistika a dalSi. Kazda z téchto disciplin definuje vlastni pfedmét zkouma-
ni, pouziva vlastni terminologii a specifické postupy. Vsechny studuji tu i
onu stranku ekonomické reality a ekonomicka teorie je pro né dalezitym
zdrojem poznatkd o celkovém fungovani ekonomiky a vztazich ekonomic-
kych subjektd. Plati i zpétna vazba: poznatky specifickych ekonomickych
disciplin prohlubuji poznani ekonomické teorie a umoznuji upfesriovat ob-
sah jednotlivych ekonomickych kategorii*. Ekonomie je interdisciplinarni
véda, coZ znamena, Ze Cerpa z poznatkd jinych véd: ze spolec¢enskych véd
(politologie, sociologie, prava, psychologie apod.), ale i z dal3ich védnich
obort (matematiky, statistiky, logiky).

Ekonomii (ekonomickou teorii) Ize definovat velmi jednoduse: jako védu
zabyvajici se hospodafenim se zdraoji, jeZ jsou k dispozici v omezené mife,
to znamena, Ze jsou vzacné. V jedné z bézné pouzivanych ucebnic ekono-
mie’® nese jeji prvni kapitola nazev Myslet jako ekonom. Jak mysli ekonom?
Co je ekonomické a co je neekonomické? Zjednodusené lze fict, Ze ekonom
se snazi dosahnout vytyceného cile s minimalnimi naklady®, s co nejmensi
asilim a s co nejmensim mnoZstvim zdroju, které musi pouZzit. Anebo jinak
feeno, ekonom se snazi z toho, co ma k dispozici, ziskat co nejvice. Zakladni
ekonomicky problém je tedy problém vzacnosti a s tim souvisejici problém
volby. Ekonomicky je pak vtomto kontextu synonymem ke sloviim hospo-

4 Pojmem kategorie se oznacuji zakladni a vdeobecné pojmy védnich obort. Ekonomickymi
kategoriemi jsou napfiklad trh, nabidka, poptavka, inflace, deflace apod.

> FRANK, R. H.: Mikroekonomie a chovdni. Praha: Svoboda, 1995. ISBN 80-205-0438-9, s. 3.

ziskali néco jiného.
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darny anebo dsporny. V riznych ucebnicich a rovnéz na internetu mizZete
jiné jsou stru¢né a jednoduché. Nicméné nejsou v Zadném zasadnim rozporu
s charakteristikou ekonomie jako védy o vzacnosti uvedenou vyse.

Mezi ekonomy existuje samozfejmé fada rozdil( v nazorech na to, jak
konkrétné by se problém vzacnosti mél feSit, napfiklad jak by se mély
rozdélovat penize ze statniho rozpoctu, jak vysoké by mély byt dané ane-
bo zda a jak by mél stat podpofit investice firem. Tyto rozdily vychazeji
z odlisnych pohledud na fadu ekonomickych problému, a pravé rozmanitost
a neexaktnost spolecenskych a ekonomickych vztahd vedou k tomu, Ze
nazory ekonomu nelze jednoduse rozdélit na spravné a nespravné. Eko-
nomické hodnoceni rdznych alternativ vyuziti vzacnych zdroja se totiz
nezaklada pouze na jednoduchém porovnani toho, co zaplatime, s tim, co
muZeme ziskat. Ekonom pfi rozhodovani zohledriuje i bfemena a pfinosy,
kkteré na prvni pohled nejsou zfejmé a jejichz vaha nemusi byt za vSech
okolnosti a pro kazdého stejna.

3.1 Ekonomicky pohled na naklady

Jak uz jsme uvedli vySe, bude pro nas adjektivum ekonomicky synonymem
ke slovu hospodarny. A tedy ekonomicky pohled respektive ekonomicky pfi-
stup bude znamenat, Ze hledame a chceme zvolit to feseni, které umozni
dosahnout vytyceného cile nejefektivnéji, tedy tak, aby rozdil mezi pfinosy
a naklady byl co nejvétsi. Volbu, ktera je v souladu s timto nejefektivnéjsim
zplusobem dosaZeni vytyceného cile, budeme oznacovat jako ekonomicky
racionalni reSeni.

Ukol k zamysleni
Jak byste definovali naklady?

Urcité byl kazdy z vas schopen formulovat néjakou jednoduchou , definici*
nebo spiSe charakteristiku nakladi. Naptiklad: Naklady jsou to, co musime
zaplatit, anebo ndklady jsou penize, které vydavame, abychom néco ziskali
apod. Casto slysime Fikat, Ze néco je ,nakladné’, tedy drahé, Ze to stoji
hodné penéz. S tim rozhodné muzeme souhlasit: | kdyZ to neni vzdy na prv-
ni pohled patrné, jsou naklady nakonec vzdy penize: zaplacené, a(nebo)
nevydélané, neziskané, ty, o které jsme pfisli, ty, které jsme za néco vydali.
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chapat jako to, ¢eho se musime vzdat, abychom ziskali néco jiného. Tato
formulace nas uz docela pfiblizila k vymezeni nakladd tak, jak na né nahlizi-
me v ekonomii. Ekonomicky pohled na naklady znamena vidét v nakladech
nejenom zaplacené penize (napfiklad u firmy penize, ktera musela zaplatit
za vstupy, tj. vyrobni faktory pouzité ve vyrobé), ale i uslé vynosy, tj. penize
neziskané, o které jsme pfisli, protoZe jsme zvolili ur€itou alternativu, a vynos
z té alternativy, kterou jsme nevybrali, nam unikl.”

Ekonomické naklady miizeme tedy rozdélit na dvé casti:

1. Suma penéz, kterou jsme zaplatily - u firem jsou to penize za vstupy,
tedy skute¢né vydané penize, které firma mazZe dolozit icetni doku-
mentaci - oznacujeme jako naklady explicitni.

2. Penize, které jsme neziskali, protoze jsme zvolili ur€itou alternativu
a o vynos z druhé nejlepsi alternativy jsme pfisli, oznacujeme jako na-
klady pfilezitosti anebo implicitni naklady®.

Zopakujme jesté jednou: Ekonomicky pohled pfi volbé mezi riznymi al-
ternativami znamena, Ze hledame a chceme zvolit to feSeni, které umozni
dosahnout vytyceného cile nejefektivnéji, tedy tak, aby rozdil mezi ziskanymi
pfinosy a celkovymi ekonomickymi naklady byl co nejvétsi. To znamena, ze
musime zohlednit i ty naklady a pfinosy, které na prvni pohled nemusi byt
patrné. Ukazeme to na nasledujicich pfikladech.

Priklad 3.1

Petr je strojniinZenyr a ma firmu zabyvajici se konstrukéni ¢innosti. Na jafe
urcitého roku se Petrrozhodne, Ze v €ervnu zrekonstruuje prostory, ve kterych
podnika. Oslovi nékolik firem, aby zjistil, kolik by asi zamyslena rekonstrukce
stala. Nejvic se mu zamlouva nabidka firmy Cihlicka, u které by ale rekon-
strukce trvajici 15 dni stala 450 000 K¢, a to se Petrovi zda pfilis drahé. Proto

71 pokud bychom vybirali z vice nez dvou moznosti, budou naklady pfileZitosti uréeny velikosti
neziskaného vynosu z druhé nejlepsi moZnosti.

8 Naklady pfilezitosti jsou ve skute¢nosti Sirsi pojem nez implicitni naklady. O implicitnich
nakladech mluvime zpravidla pouze v souvislosti s analyzou nakladu u firem. Mam za to, Ze
se nedopustime velké chyby, kdyZ budeme dale v textu povazovat pojmy naklady pfileZitosti
a implicitni naklady za synonyma.
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premyslinad tim, zda by nebylo lepsi, kdyby si rekonstrukci udélal sam. Podle
jeho predbéznych vypoctu by ho svépomocné udélana rekonstrukce vysla
na 250 000KE, ale trvala by déle, celych 30 dni. Rekonstrukce by méla zacit
1. €ervna. Na zakladé dostupnych udaju vyhodnotte, jak na tom bude Petr
na konci €ervna, a rozhodnéte, zda by mél udélat rekonstrukci sam anebo
by bylo efektivnéjsi vyuzit sluzeb firmy Cihlicka.

Reseni pfikladu 3.1: Abychom mobhli rozhodnout, ktery zptsob rekon-
strukce by mél Petr zvolit, potfebujeme jesté védét, kolik ¢ini denni vydélek
Petrovy firmy. Pro zjednoduSeni budeme pfedpokladat, Ze pokud je Petrova
firma v rekonstrukci, nevykazuje Zadnou €innost a ma nulové trzby9 a ze
neni rozdil v kvalité vystupu - tedy v rekonstrukci provedené firmou Cihlicka
a Petrem. UvaZujme o dvou moznostech:

a) denni trzba Petrovy firmy je 5000 K¢
b) denni trzba Petrovy firmy je 20 000 K¢

ad a)

Pokud rekonstrukci bude délat firma Cihlicka, musi Petr k cené 450 000 K¢
pficist ztratu na trzbach po dobu 15 dni rekonstrukce (75 x 5000 = 75 000).
Naklady na rekonstrukci tedy budou:

450 000 + 75 000 = 525 000 K¢
Trzby za €erven za zbylych 15 dni budou:
15 x 5000 = 75 000 K¢

Pokud by tedy délala rekonstrukci objednana firma, Petrova bilance™
na konci €ervna bude: 75 000 - 525 000 = -450 000 K¢

Pokud by rekonstrukci délal Petr sam, nebude mit v €ervnu Zadné trzby
a k nakladum 250 000 musi pficist ztratu trzeb za 30 dni (30 x 5000 =
150 000). To znamena, Ze Petrova bilance na konci ¢ervna by byla:

0 - (250 000 + 150 000) = -400 000 K¢

° Trzba je mnoZstvi penéz ziskanych prodejem vystupu. Pokud oznacime cenu jednotky vy-
stupu p a mnozstvi vystupu g, ur€ime celkovou trzbu z prodeje vystupu jako soutin p x g.

% Slovo bilance zde oznatuje celkovy prehled vysledkd €innosti, v tomto pfipadé: trzby
minus naklady.
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ad b)

Analogicky bychom postupovali v pfipadg, Ze by denni trzby Petrovy firmy
byly 20 000 K¢. Pokud by rekonstrukci provadéla objednana firma, Petrova
bilance na konci €ervna by byla - 450 000 K¢, a pokud by rekonstrukci délal
Petr sam, pak by jeho bilance byla - 850 000KC¢.

Doporuceni: Pokud by denni trzby Petrovy firmy byly pouze 5000 K¢, vy-
placelo by se mu, aby si rekonstrukci udélal sam, protoze by tim usetfil
50 000 K¢. Pokud by ale denni trzby Petrovy firmy dosahovaly 20 000 K¢, bylo
by pro néj vyhodnéjsi zadat rekonstrukci firmé Cihlicka. Cena 450 000 K¢,
celkové ekonomické naklady v pfipadé, Ze by rekonstrukci délal Petr sam.
ProtoZe po pfipocteni uslych trzeb za 30 dni by Petra vySla svépomocné
udélana rekonstrukce na 850 000 KE.

Ptiklad 3.1 ukazuje, Ze i kdyZ se na prvni pohled zda, Ze je jednoznacné
vyhodnéjsi, aby si Petr délal rekonstrukci sam, protoZe je to levnéjsi (250
000 K¢ je rozhodné méné nez 450 000 K¢), ekonomicka analyza nam fika
néco jiného. Pfi hledani optimalniho - tedy skute¢né nejefektivnéjsiho - fe-
Seni musime brat v potaz kromé zaplacenych penéz i naklady pfilezitosti, tj.
penize, které - ackoliv pro nas neznamenaji realny ibytek penéz v hotovosti
ani na uctu v bance - jsou nasim nakladem, protoze jsme je nevydélali. | kdyz
se naklady pfilezitosti neobjevuji nikde v acetni dokumentaci, mély by byt
zohledriovany pfi hledani nejvyhodngjsi varianty vyuziti vzacnych zdroju.

Naklady prileZitosti souvisi s existenci univerzalniho vzacného zdroje, kte-
rym je €as. V pfikladu 3.1 pfedstavuji naklady pfilezitosti ztratu trzeb za 15,
respektive 30 dni, ktera vyznamnym zpusobem ovliviiuje volbu skutecné
vyhodnéjsiho zptsobu rekonstrukce Petrovy firmy.

Priklad 3.2

Adam praveé ispésné ukonéil studium na Fakulté architektury CVUT a pfe-
mysli nad tim, kde bude pracovat. Jeho rozhodovani se nakonec zredukuje
na vybér ze dvou moznosti: bud se stane zaméstnancem firmy Tesafik
anebo zacne podnikat, to znamena, Ze bude pracovat ve své vlastni firmé
(jako zivnostnik). Firma Tesafik mu nabizi plat, ktery by jako Cisty pfijem
predstavoval mésicné 30 000 K¢. Adam se nakonec rozhodne pro podnikani
a do firmy Tesafik nenastoupi. Po prvnim roce je vysledkem Adamovy podni-
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katelské cinnosti Cisty rocni pfijem ve vysi 290 000 K¢. Adam je spokojen, ma
zato, Ze je to velmi dobra bilance. Na zakladé dostupnych tdajd rozhodnéte,
zda ma Adam skute¢né davod ke spokojenosti a zda se rozhodl spravng,
kdyz zacal podnikat misto toho, aby se stal zaméstnancem firmy Tesafik.

Reseni pFikladu 3.2: Jako podnikatel Adam vydélal za rok 290 000 K¢,
Prisel vSak o mozZnost pracovat ve firme, ve které by za rok dostal 360 000 K¢
(= 30 000 x 12). Tyto nevydélané penize pfedstavuji pro Adama naklady
pfilezZitosti, které musime odecist od vysledku jeho podnikatelské ¢innos-
ti. Kdyz to udélame, zjistime, Ze po prvnim roce podnikani dosahl Adam
ztratu ve vySi 70 000 K¢. Adam by tedy byl udélal Iépe, kdyby se zaméstnal
u firmy Tesafik.

Priklady 3.1 a 3.2 ukazuji, Ze existence nakladu pfilezitosti a jejich zahrno-
vani do rozhodovani mdze vést k tomu, Ze jako optimalni se ukaze varianta,
kterou bychom jinak za nejvyhodné;jSi nepovazovali.

Jinym typem nakladd, které by - na rozdil od nakladu pfilezitosti - nemé-
ly ovliviiovat nase rozhodovani, jsou utopené naklady. Utopené naklady
pfedstavuji penize, které jsou v dobé, kdy délame rozhodnuti (kdyZ probiha
nase volba) jiz zaplaceny, a tak bychom k nim neméli viibec pfihlizet. Vybér
optimalni varianty by tak mél vychazet ze snahy maximalizovat rozdil mezi
budoucimi pfinosy a budoucimi naklady, protoZe utopené naklady uz nelze
zpétné sniZit ani ziskat zpét. Podstatu utopenych nakladd nam pomuze
objasnit pfiklad 3.3.

Priklad 3.3

Jana zaplatila 1500 K¢ za Skoleni o novém obcanském zakoniku. Az poz-
déji se dozvédéla, Ze ve stejné dobé jako toto Skoleni bude na univerzité,
kde studuje, velmi zajimava pfednaska, které by se Jana rada zucastnila.
Prednaska je zdarma, ale Jana ji ocefiuje mnohem vice nez skoleni, které
ma pro ni hodnotu odpovidajici cené, kterou zaplatila. Kdyby Jana védéla
o pfednasce na vysokeé Skole, nebyla by si $koleni kupovala. Penize za Skoleni
ji samoziejmé uZ Skolici firma nevrati a Jana nevi o nikom, komu by vstup
na Skoleni prodala, aby mohlajit na pfednasku, ale nepfisla zbyte¢né 0 1500
korun. Rozhodnéte, kdy se Jana zachova ekonomicky racionalné:

34



a) kdyz pujde na pfednasku a necha propadnout vlozné na skoleni 1500
korun,

b) kdyZ pujde na Skoleni, které uz zaplatila, i kdyZ to pro ni znamena, ze
nebude moci jit na pfednasku, kterou ona sama povaZuje za lepsi a di-

Reseni prikladu 3.3: Pokud Jana povaZuje pfednasku za prospésnéjsi nez
zaplacené Skoleni, méla by jednoznacné zvolit prvni moznost. Cena za Sko-
leni je pro ni samozfejmé ztratou a ona na tom bude hife nez jeji kolego-
vé, ktefi si Skoleni nezaplatili. Ale pokud by upfednostnila pfednasku pred
Skolenim v pfipadé, Ze by nic neplatila, méla by ji upfednostnit i v situaci,
kdyz zbyte€né vydala 1500 korun. Jsou to totiz pro ni uz ty utopené naklady,

uzitkem z prednasky.

Pokud se vam feSeni pfikladu 3.3 moc nezda a nesouhlasite s nim, zamy-
slete se nad situaci uvedenou v pfikladu 3.4.

Priklad 3.4

VysokoSkolak Marek se rozhodl stravit dva prazdninové mésice na jazy-
kovém kurzu na zahraniéni univerzité. Pfed odjezdem si zaplatil ubytovani
na koleji na celou dobu pobytu a k tomu snidané a obédy v menze vedle
Skoly. Protoze jazykova vyuka zacina kazdy den az od 14. hodin, nasel si
Marek brigadu v blizké restauraci: kazdy den od sedmi od rana do tfinacti
hodin odpoledne. Jako brigadnik si mGze v restauraci dat zdarma jak snidani,
tak i obéd. Marek brzy zjisti, Ze jidla v restauraci jsou mnohem chutngjsi
nez ta, ktera ma zaplacena v menze, a navic si v restauraci mdze dat k jidlu
tolik, kolik chce. BohuZel Marek uz nema moznost dodatecné se ,,odhlasit"
z objednanych a zaplacenych snidani a obédd v menze a nema ani moznost
zaplacené jidlo prodat, protoZe je nacteno na jeho studentské karté. Roz-
hodnéte, co je ekonomicky racionalni chovani:

a) kdyz Marek bude jist i nadale v menze, aby penize, které za jidlo zapla-
til, pfece jenom néjak vyuZzil,
b) kdyz Marek oZeli zaplacené snidané a obédy v menze a upfednostni
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Reseni prikladu 3.4: Penize zaplacené za jidlo v menze jsou pro Marka
utopenymi naklady. Nemél by je brat v potaz pfi svém rozhodovani o tom,
kde bude jist. Suma, kterou Marek zaplatil, zGistane stejna bez ohledu na to,

Ekonomicky racionalni je tedy druha moZznost, jist v restauraci.

3.2 Mikroekonomicky a makroekonomicky pohled
na ekonomické jevy

Mikroekonomie je ¢asti ekonomické teorie, ktera se vénuje analyze cho-
vani ekonomickych subjektl a vztahd mezi nimi. Makroekonomie studuje
ekonomiku jako celek, zkouma otazky vykonnosti ekonomiky, nezaméstna-
nosti, inflace, hospodafské politiky a dalSi problémy. Rozdéleni ekonomie
na mikroekonomii a makroekonomii vede k tomu, Ze se mnohé jevy vyrazné
zjednodusi a zprahledni, coz umoznuje Iépe pochopit jejich prvotni pficiny
a vztahy. V realné ekonomice se ale mikroekonomické a makroekonomické
procesy prolinaji a pdsobi soucasné. P¥i jejich oddéleném zkoumani se mohou
nékteré souvislosti stat méné zfetelnymi a nase zavéry pak mohou byt azZ pfi-
liS zjednoduSené a nepfesné. Realna ekonomika neni rozdélena na dvé ¢asti.
V8echny makroekonomické problémy a charakteristiky se ur€itym zpisobem
odrazeji v mikroekonomickych vztazich, napfiklad: hruby domaci produkt Ize
rozpotitat na jednotliva odvétvi a firmy, mira nezaméstnanosti se odrazi
v Zivotni arovni domacnosti, ve kterych je nékdo nezaméstnany, a velikost
inflace zasahuje do vSech mikroekonomickych struktur a vztah(. Zaroven
platii obraceny vztah: nerovnovahy na jednotlivych trzich, odbytové problé-
my firem nebo pokles poptavky spotfebitelt se promitaji do celkové trovné
makroekonomického systému, makroekonomickych agregatu i do vnitfni
a vnéjsi ekonomické rovnovahy.

Odlisnosti v mikroekonomickém a makroekonomickém pohledu na hos-
podafské jevy muzZeme ilustrovat na vztazich mezi firmami a domac-
nostmi.

Ukol k zamysleni

Jak jiz vime, firmy a domacnosti jsou - kromé statu - zakladnimi ekono-
mickymi subjekty. Firmy nakupuji vstupy, vyrabgji a prodavaji vystupy, a je-
jich hlavnim cilem je maximalizace zisku. Domacnosti usiluji o maximalizaci
uzitku. Jak byste popsali ekonomické vztahy mezi domacnostmi a firmami?
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Z mikroekonomického hlediska jsou domacnosti pro firmy jak kupujicimi
(tedy spotfebiteli), ktefi od firem kupuji zbozi (statky a sluzby), tak i prodava-
jicimi, protoZe jsou majiteli vyrobnich faktoru a tyto faktory firmam prodavaji.
Kdyz firma nékoho zaméstnava, kupuje vlastné vyrobni faktor - praci. Cim
vy3si je cena prace (tedy plat ¢i mzda), kterou firma zaméstnanci plati, tim
vy§Sima firma naklady. Je tedy logické, Ze pokud firma sleduje svij cil - ma-
ximalizovat zisk - bude chtit, aby byly mzdové naklady co nejmensi. Z Gzce
vymezeného mikroekonomického hlediska bude proto v zajmu kazdé firmy
platit svym zaméstnancim co nejméné, aby jeji celkové naklady na praci
maximalizovat svij uzitek, a jejich cil je tedy pfesné opacny: usiluji o to, aby
jejich mzdy €i platy byly co nejvyssi. To je mikroekonomicky pohled, ktery
urcuje chovani jak firem, tak i domacnosti.

Z makroekonomického hlediska, tedy z pohledu ekonomiky jako celku,
muazeme vysledovat jinou dileZitou vazbu: pokud lidé malo vydélavaji, tedy
pokud jsou jejich pfijmy nizké, budou mit firmy nizké trzby a zisky, nebudou
investovat do svého rozvoje, mohou se dostat do vaznych problémua a mohou
dokonce zkrachovat. Z makroekonomického hlediska firmy potfebuji, aby
lidé vydélavali co nejvice, potfebuji spotfebitele, ktefi si budou moci kupovat
jejich zboZi, protozZe pouze pak mohou mit dostate¢né vysoké trzby a mohou
maximalizovat zisk. Pokud lidé nemaji penize a malo nakupuji, firmy v di-
sledku nizkych €i klesajicich trzeb propoustéji, coz vede k dalsimu poklesu
spotfebitelskych ddchodd, a tedy i k poklesu trzeb firem.

Neni potfeba dale zdlouhavé vysvétlovat, Ze to, co se z makroekonomic-
kého hlediska jevi jako jeden a ten samy cil, tedy aby lidé méli co nejvyssi
ddchody, protoZe pak mohou mit firmy vysoké trzby, se na mikrotrovni jevi
aplné jinak. Manazefi firem zpravidla neuvaZuji jako makroekonomové. A po-
kud by o makroekonomickych souvislostech i pfemysleli, nebude je to vést
k tomu, aby jednali v protikladu se svymi firemnimi, mikroekonomickymi
zajmy. Mizeme se snad domnivat, Ze by rozumny podnikatel uvazoval né-
jak takto? ,,Musim svym zaméstnancum platit co nejvyssi mzdy, aby méli
dost penéz. Pak budu mit i ja vysoké trzby a mohu dosahovat vysoky zisk.
Kdyz budu mit vysoky zisk, nebudu muset propoustét Zzadné zaméstnance
a neporoste nezameéstnanost. Stat bude mit zajisténé dostatecné pfijmy
do statniho rozpoctu, protoze ze svych vysokych ziski budu platit vysoké
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dané, a rovnéZz moji zaméstnanci budou platit dané ze svych mezd misto
toho, aby jako nezaméstnani pobirali podpory v nezaméstnanosti a zvySovali
socialnivydaje statu. Navic kdyz lidé budou dost nakupovat, stat vybere dost
penéz na dani z pfidané hodnoty. A pokud bude mit stat dostatek penéz
ve statnim rozpoctu, bude moci financovat rozvoj Skolstvi anebo podpofi
podnikatele anebo bude moct dat vic penéz na zdravotnictvi, vystavbu dalnic
i najiné uzite€né projekty.”

Shrnuti

Ekonomii Ize definovat jako védu zabyvajici se hospodarenim se zdroji, jez
jsou k dispozici vomezené mife, to znamena, Ze jsou vzacné. Pfi volbé urcité
alternativy vyuziti zdrojd pfichazime o vynos z druhé nejlepsi, ale nezvolené
moznosti. Tento usly vynos tvofi naklady pfilezitosti, které by mély byt vzdy
brany v potaz, pokud chceme dosahnout vytyéeného cile s minimalnimi na-
klady a s co nejmensim mnozstvim pouZzitych zdroju.

Utopené naklady pfedstavuji penize, které jsou v dobé, kdy délame roz-
hodnuti, tedy kdy probiha naSe volba, jiz zaplaceny, a tak bychom k nim
neméli viibec pfihlizet. Vybér optimalni varianty by mél vychazet ze snahy
maximalizovat rozdil mezi budoucimi pfinosy a budoucimi naklady, protoze
utopené naklady uz nelze zpétné snizit ani ziskat zpét.

Mikroekonomie je ¢asti ekonomické teorie, ktera se vénuje analyze chovani
ekonomickych subjektu a vztahi mezi nimi. Makroekonomie studuje ekono-
miku jako celek, zkouma otazky vykonnosti ekonomiky, nezameéstnanosti,
inflace, hospodarské politiky a dalsi problémy.

Nové pojmy a klicova slova

e pfedmét ekonomickeé tearie

e neexaktni véda

e interdisciplinarni véda

e vzacnost a volba

e explicitni a implicitni naklady
e naklady pfilezitosti

e ekonomické naklady

e utopené naklady
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e ekonomicky racionalni feSeni
e mikroekonomie a makroekonomie

Otazky a ukoly k zamysleni

1. Pfedstavte si nasledujici situaci: Koupili jste si vstupenku do divadla, stala
vas 599 K¢é. AZ mnohem pozdéji dostanete pozvanku na oslavu, ktera se
kona ve stejnou dobu, jako divadelni pfedstaveni, na které mate zakou-
penou vstupenku. Vstupenku od vas nikdo nechce koupit, vSichni vasi
znami jdou na oslavu a ani tésné pfed pfedstavenim se pfed divadlem
neobjevi nikdo, kdo by mél o vas listek zajem a chtél ho koupit. Kdybyste
byli o oslavé védéli dfiv, urcité byste si listek do divadla nekupovali, oslavu
ocenujete vic nez zminéné divadelni pfedstaveni. Pokud se zachovate
ekonomicky racionalng, co udélate?

a) Pujdete do divadla, pfece nenechate propadnout listek za 599 K¢.

b) Pljdete na oslavu, i kdyZ to znamena, Ze jste zbytecné zaplatili 599 K¢
za predstaveni, které neuvidite.

Svilj nazor zddvodnéte.

2. Existuje lidové réeni: Cas jsou penize. Co toto réeni vyjadfuje? MiZete
k jeho vysvétleni pouZit pojem naklady pfilezitosti?
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4. Trznl mechanismus
A Nneviditelnd ruka trhu

V této kapitole si budeme povidat o trhu. Trh a dalSi pojmy, které s nim sou-
viseji, napfiklad cena, nabidka, poptavka, trzba, zisk, vSichni dobfe zname.
Vsichni nakupujeme, divame se na reklamy, ve kterych se firmy snazi oslovit
nas svoji nabidkou, anebo poslouchame, kdyZ si obchodnici stéZuji anebo
naopak libuji nad poptdvkou po néjakém zbozi, které prodavaji. Ve zpravach,
v tisku anebo na internetu se pravidelné objevuji udaje o ristu ¢i poklesu
trZzeb obchodnich Fetézcd, stavebnich firem, zemédeélskych podnik( apod.,
€i 0 zménach v ziscich firem. Ale jak uz jsme predeslali vySe: nékteré véci
se nam zdaji byt velmi jednoduché praveé proto, Ze jim pfesné nerozumime
ato, cojevnichslozité a komplikované, nevidime. Nasim cilem bude ukazat
avysveétlit dalezité souvislosti, které ovliviuji trzni vztahy, pdsobi na sménu
tedy obchodovani a jsou urcujici pro to, zda se néjaké firmé bude dafit Iépe
a jiné hare. Vysvétlime, jak chapat teorii o neviditelné ruce trhu, ke které
se obcas ironicky vyjadfuji rizni ,odbornici®, a proc se zda, zZe nékdy ta ruka
pusobi a jindy ne. VSechno to vysvétlime co nejvice zjednodusené. Nebudeme
se zabyvat témi podrobnostmi, které Ize vynechat!, a zaméfime se na to, co
je hlavni, abychom se v problematice zorientovali.

Kdyz firmy - pfesnéji jejich manazefi - rozhoduji o budoucim vyrobnim
programu, hledaji vlastné odpovédi na zakladni ekonomické otazky:

1) Co a kolik vyrabét? Jaké statky bude firma vyrabét? Jaké sluzby poskyto-
vat? Jak Siroky ma byt jeji sortiment? Kolik toho ma vyrobit?

2) Jak vyrabét? Z jakych vyrobnich zdroju? Kolik vyrobnich zdroju bude firma
potfebovat? Kde je ma nakupovat? Od jakych dodavateld? Bude firma
organizovana jako spole€nost s ru€éenim omezenym, akciova spoleénost
anebo néjak jinak?

' Vynechani nékterych skute€nosti, které jsou z hlediska cile zkoumani anebo cile vykladu
méneé dalezité, se nazyva abstrakce. My tedy budeme od nékterych véci abstrahovat.
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3) Pro koho vyrabét? Jak budou statky rozdélovany? Rozdélovanim se ne-
mysli néjaké , pfidélovani* statku ¢i sluzeb, Ze nam nékdo fekne, co komu
bude dano ¢i prodano, ale podle jakych principd a na jakych zakladech
bude probihat sména (prodej) vyrobenych statku.

4) V trzni ekonomice je zdrojem odpovédi na tyto otazky trh. A pravé na tom-
to misté je ten spravny ¢as, abychom si vysvétlili pojem, ktery uz tady byl
nékolikrat uveden, a to trzni ekonomika. Trzni ekonomika je ekonomicky
systém = uspofadani ekonomiky, ve kterém se (vyse uvedené) zakladni
ekonomické otazky fesi na trhu ve vzajemnych vztazich (interakcich) eko-
nomickych subjektd, tedy firem, domacnosti a statu. Co a kolik se bude
vyrabeét - je dano tim, co lidé chtéji nakupovat a v jakém mnozstvi. Jak se
bude vyrdbét - to zavisi na cenach vyrobnich faktorud a technologii, pficemz
firmy usiluji o takové kombinace vstupd, které jim zajistuji minimalizaci
nakladd. Pro koho se bude vyrabeét - je urceno predevsim vysi ddchodd
(pfijmu) jednotlivych domacnosti a vysi cen zboZi a sluzeb.

Kromé trzni ekonomiky maze byt ekonomicky systém uspofadan jako
tradi¢ni anebo jako planovana ekonomika. Tradi€ni = zvykova ekonomika
se dnes uzZ vyskytuje pouze ojedinéle, napfiklad v tropech mezi pavodnimi
obyvateli JiZni Ameriky a Afriky. Ve zvykové ekonomice je co, jak a pro koho
vyrdbét uréeno tradicemi a zvyklostmi. Remesla a profese pfechazeji z gene-
race na generaci, dédi se i mechanismy rozdélovani. Ten, kdo se narodil jako
princ, ma bez ohledu na své schopnosti zajistény kralovské pfijmy. Stejné
tak ten, kdo pochazi z rodiny otroka €i nevolnika, ma své podfadné postaveni
predem jisté.

Planovana (centralné fizena) ekonomika se vyznacuje tim, Ze struktura
a objemy vyroby, tedy co, jak a pro koho vyrabeét urcuji plany. Plany se se-
stavuji na rdzném stupni podrobnosti. Hrubou smérnici rozvoje ekonomiky
pfipravuje zpravidla centralni organ?. Pro jednotliva odvétvi a podniky se
plany dale rozepisovaly aZ do podoby konkrétnich Gkoll pro jednotlivé dilny
a provozy. V planech se uréovala nejenom vyrabéna mnozstvi, ale i spotfeba
vstupl a ceny hotovych vyrobki. Myslenka planovani je sama o sobé velmi
rozumna, nakonec i firmy v trznich ekonomikach se vénuji pfipravé pland,

2 U nas byla takovymto organem - pfed pfechodem k trZzni ekonomice, tedy pfed rokem
1989 - Statni planovaci komise, ktera v roce 1959 nahradila Statni Gfad planovaci zfizeny
v roce 1945.
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jeji uplatriovani v centralné fizené ekonomice vSak narazelo na mnohé pro-
blémy. Napfiklad:

e Naprosta direktivnost pland. Plan mél podobu zavazné smérnice,
normy, ktera se musela bezpodminecné respektovat. Plany nebylo
mozné dodatecné pfizplsobovat situaci v ekonomice, ktera se mohla
v tase ménit a mohla byt uplné odlisna od té, ktera se prfedpokladala
pFi pfipravé planu.

e Na plnéni planu navazovalo rozdélovani zdroji. Nedostatky pfi tvorbé
Ci realizaci planu vyroby zboZzi se promitaly do nerovnovahy pfi rozdé-
lovani vyrobnich zdroju.

e Pldny sestavované na vyssich stupnich Fizeni (napfiklad na minister-
stvech) vychdzely z tdaju poskytovanych nizsimi stupni, hlavné pod-
niky. Pro podniky bylo vyhodné narokovat si vétsi objemy vyrobnich
zdroju a predpokladat mensi dosazené objemy vyroby, aby pak mohly
za pfipadné prekroceni plani ziskavat mimoradné prémie.

e Nakupy spotrebitelt nelze nikdy pfedem presné naplanovat. Pfipadny
nesoulad mezi tim, co lidé chtéli nakupovat a tim, co firmy nabizely,
se operativné nemohl feSit pohyby cen. Ceny byly pfedem stanove-
ny planem. Trzni nerovnovahy, tedy pfilis hodné (anebo naopak pfilis
malo) zboZi na trhu ve vztahu k tomu, o co méli kupujici zajem, se
projevovaly hromadénim neprodejnych zasob urcitého zbozi (anebo
naopak jako nedostatek a vypadky zboZzi) na trhu.

e Plan urcoval z jakych zdrojii tedy jak vyrabét, a usmérrioval i rozdélo-
vani v ekonomice tedy pro koho.

Jednotlivé ekonomické systémy (tradicni, planovany a trzni) se lisi i viast-
nickou strukturou. Ve zvykové ekonomice urcuji tradicni vztahy a specifické
usporadani spolecnostii to, jak vypada struktura vlastnictvi. V trzni ekonomi-
ce je prevladajici formou soukromé vlastnictvi. Statni a druzstevnivlastnictvi
jsou mensiho rozsahu. V planované ekonomice ma nejvétsi podil statni (spo-
le€enské) vlastnictvi. DruZstevni vlastnictvi je podstatné mensiho rozsahu
a soukromeé vlastnictvi je svym rozsahem nejmensi.

Mozna se ptate, proc jsme se tak podrobné vénovali charakteristice eko-
nomickych systému, kdyZ napfiklad planovana ekonomika je u nas v Ceské
republice - nastésti - uz minulosti. Mam za to, Ze je uzitetné, abyste si
uvédomili, Ze problémem planované = centralné fizené ekonomiky nebyla
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vorba plan(, ale to, co viechno se tento systém snaZil naplanovat.’ Zaveé-
rem je tfeba uvést, Ze prvky vSech uvedenych ekonomickych systému jsou
v dnesni trzni ekonomice zastoupeny, proto jsou nékdy trzni ekonomiky
oznacovany jako smisené.

Dalsim pojmem, ktery vSichni zname, ale zatim nebyl definovan, je trh.
Pokud bychom chtéli uvést velmi znamou a odborné znéjici definici trhu,
muZeme pouzit tuto: Trh* je ,,uspofadani, pfi kterém na sebe vzajemné pu-
sobi prodavajici a kupujici, coZ vede ke stanoveni cen a mnoZzstvi komodity“®.
Jinymi slovy: trh je systém vztahd, které vznikaji mezi kupujicimi a proda-
vajicimi pfi sméné zboZi a sluZzeb a tvorbé cen. Trhem tedy muaze byt jak
konkrétni misto, kde se néco kupuje, respektive prodava (stanek s ovocem,
trzisté, supermarket apod.), ale zaroveri jsou to abstraktné chapané vztahy
mezi kupujicimi a prodavajicimi, vysledkem kterych je cena a urcity objem
prodaného, respektive nakoupeného zbozi ¢i sluzeb. Cena nevznika vzdy
jako vysledek svobodného pusobeni trznich sil. Mize byt ,,uméle” vyssi,
pfipadné nizsi, napfiklad vlivem statu, monopol( apod. Tyto skutecnosti
zatim nechame stranou a vratime se k nim pozdéji. | kdyz se vam mozna
zda, Ze vymezeni trhu jako néjakého mista obchodu je mnohem srozumi-
telnéjsi nez néjaké abstraktni vztahy, ve skutecnosti je pojem trh pouzivan
mnohem ¢astéji pravé v tomto (abstraktnim) vyznamu. Napfiklad, kdyZ se
pise o tom, Ze se na trhu objevil novy typ néjakého vyrobku, anebo Ze doslo
k poklesu cen na trhu néjaké komodity, anebo kdyz pfedem neni jasné, jak
se na trhu projevi néjaka udalost apod. Navic, vSichni pfece urcité mate
zkuSenosti s nakupovanim v e-shopech, a u téch je dost slozité urcit, kde,
tedy na jakém misté se vlastné zboZi prodava ¢i nakupuje.

Vznik trhu je historicky spojen s rozpadem prvotni rodové spole€nosti.
Zdokonalovani vyrobnich nastroji, rozvoj délby prace a nasledné zvySovani
produktivity prace umoznily vyrabét vice, nez lidé nutné potfebovali k Zivotu.
Tento ,,pfebytek” vyroby se postupné stal impulsem pro vznik soukromého

3 Upozorfiuji, Ze se tady nevénujeme politické strance planované ekonomiky u nas, ktera
byla spojena s existenci totalitni komunistické diktatury. Tento aspekt nechavame zcela
stranou.

4 SAMUELSON, P. A. a NORDHAUS, W. D.: Ekonomie. Praha: Svoboda, 1991. ISBN 80-205-
0192-4, s. 981.

® Komodita je oznaceni pro jakykoliv statek, ktery byl vyroben pro spotfebu anebo pro
prodej na trhu. PEARCE, D. W.: Macmillaniiv slovnik moderni ekonomie. Praha: Victoria
Publishing, 1995. ISBN 80-85605-42-2, s. 165.
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vlastnictvi a rozdéleni spolecnosti na tfidy. Na trzich lidé nejdfive smérovali
to, co nespotfebovali, postupné se rozvijela vyroba pro trh, tedy vyroba zbozi.
Sména na trzich vedla ke vzniku penéz®.

Penize jsou zvlastnim druhem zbozi, pomoci kterého lidé sménriuji jiné
druhy zboZi. Penize prosly dlouhym vyvojem: od komoditnich penéz (plat-
no, olej, kozesiny apod.) pfes drahé kovy, zlato a zlaté mince az k dnes-
nim neplnohodnotnym mincim a papirovym penézim, bankovkam. Prvni
bankovky vydavané soukromymi bankami potvrzovaly vklad zlata v bance
a jejich majitelé je mohli zpatky vyménit za zlato. Dnesni bankovky nemaji
ke zlatu Zadnou vazbu, nejsou , kryty zlatem* ani ni¢im jinym, jsou to sta-
tem vydavané penize s nucenym obéhem. Samy o sobé nemaji tedy téméf
Zadnou hodnotu, jsou to ,0bycejné papiry‘, které ale vydava centralni banka
a jejichz hodnotu garantuje stat. Neni vibec dulezité, jak penize vypadaji,
zda jsou kulaté, hranaté, kovové ¢i papirové. PIni funkci platidla, vSeobec-
ného ekvivalentu, tedy univerzalniho prostfedku smény, ktery lidé pfijimaji
a duveéfuji mu, respektive maji davéru v instituci, ktera ho vydava. Penize
plnirovnéz funkci uchovatele hodnoty, mizeme je odlozit a pouzit k placeni
pozdéji, a jsou zakladni zictovaci jednotkou, protoZe umoziuji tvorbu cen
a ohodnocovani pohledavek a zavazku’. Pokud by v ekonomice doslo k roz-
vratu v disledku rdstu cen o stovky i tisice procent, tedy pokud by nastala
hyperinflace, pfestaly by penize plnit své funkce a staly by se zbyte¢nymi.
Lidé by je odmitali pfijimat, protoZe by védéli, Ze za né nic nekoupi, a tak
by penize nebyly ani vSeobecnym ekvivalentem ani uchovatelem hodnoty.

Penize zprostfedkovavaji obchod bud’ jako obé&zZivo anebo platidlo.

e Obézivo jsou bankovky a mince, které skutecné realné existuji a v eko-
nomice obihaji. Néjakou dobu lezi v pokladné supermarketu, pak
jsou zase u nékoho v penézence, nez se opét dostanou napfiklad jako
pokladni hotovost k néjakému podnikateli, ktery je pouZije pfi dalSim
nakupu atd.

® Pouziti penéz pfedchazela naturdlni sména, tedy barterové obchody, pfi kterych se
sménovalo zboZi za zbozi. Tento zjevné tézkopadny zplsob obchodovani se paradoxné
objevuje i v soutasnosti, napfiklad v zahrani¢nim obchodu se zemémi s vysokou inflaci a
(nebo) nestabilni ménou.

7 Pokud napfiklad Teodor pujci lvanovi 10 000 K¢, je Teodor véfitelem a ma vaci Ivanovi
pohledavku a lvan je dluznikem a ma vi¢i Teodorovi zavazek.
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o Platidlo = bezhotovostni platidlo jsou penize na G¢tech, které existuji
pouze jako ,,zapisy“ v databazich bank a jinych instituci, ale podobu
realné vytisténych papirovych bankovek €i minci nemaji. Vzhledem
k vysokému a neustale rostoucimu podilu obchodd, které se usku-
tecriuji prostfednictvim platebnich karet a jinymi bezhotovostnimi
formami, je v soucasnosti mnoZstvirealného obéZziva pouze zlomkem
z celkového mnozstvi penéz pouzivanych v ekonomice.

4.1 Trzni poptavka a nabidka

Poptavka vyjadfuje mnoZstvi zbozZi, které chtéji kupujici koupit na trhu
za urcitou cenu. MaZeme na ni nahlizet jako na matematickou funkci, kde
nezavisle proménnou je cena a zavisle proménnou je poptavané mnozstvi
zbozi. Poptavkovou funkci potom zapiSeme ve tvaru:

D:0=f(p)

kde D je poptavka, QO je poptavané mnozstvi, pocet jednotek zbozi, ap je
jednotkova cena.®

Mozna jste si praveé fekli, Ze byste se v ekonomii bez té matematiky do-
cela radi obesli. Ja si ale naopak myslim, Ze i kdyZ mozna matematika neni
zrovna vase oblibena disciplina, je jeji pouziti velmi ekonomické. Setfi nam
totiz ¢as pfi vykladu a pfi studiu. Vzhledem k tomu, Ze vSichni uzZ vite, co
je funkce, je pouziti tohoto pojmu velmi praktické. Hned vam totiz bude
jasné, Ze poptdvka ma v sobé vzdy dva udaje: cenu a odpovidajici popta-
vané mnozstvi. Teprve, kdyZ zname oba dva tyto tdaje, ziskame informaci
0 poptavce.

Poptavka po zbozZi je ovlivnéna fadou Ciniteld, kromé ceny daného zbo-
Zi i cenami jinych druh( zboZi, drovni dichod(’ spotfebitel(, oéekavanymi
zménami cen, velikosti trhu a dal$imi faktory. Zakladem v nasi analyze bude
vztah ceny a poptavaného mnoZzstvi zbozi.

8 Zkratky pouZivané v ekonomii byly vétSinou vytvofené z prvnich pismen anglickych vyra-
z(, napfiklad poptavka = demand, cena = price, pocet jednotek zbozZi = quantity apod.

° Projistotu pfipomenu, uz naposled, Ze dichodem jsou mysleny pfijmy spotfebitell (zisky,
platy, mzdy, Groky, renty, najmy apod.), nikoliv tedy jenom starobni dtchody, cozZ je nejéas-
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Poptavkovou funkci mazeme graficky zobrazit poptavkovou kfivkou. PFi
konstrukci poptavkové kfivky se na vodorovnou osu nanasi zavisle proménna,
tedy poptavané mnozZstvi, a na svislou osu nezavisle proménna, tedy cena.
Pro¢ to tady uvadime? ProtoZe v matematice je to pfesné opacné: ve funkci
je nezavisle proménna vzdy zobrazena na vodorovné ose a zavisle promén-
na na svislé ose. Kazdy bod na poptavkové kfivce je tedy obrazem dvojice
hodnot: ceny a poptavaného mnozstvi.

Zakladni vlastnosti poptavkova kfivky je klesajici sklon. To znamena, Ze pfi
rastu ceny bude - za jinak stejnych podminek - poptavané mnozstvi klesat.
Tuto vlastnost poptavkové kfivky nazyvame zakon klesajici poptavky. Zakon
klesajici poptavky vyjadfuje skute€nost, Ze lidé maji tendenci kupovat méné
zbozi, pokud jeho cenaroste, a naopak vice zbozi, pokud cena klesa. Formulace
»Za jinak stejnych podminek" znamena, Ze tendence k poklesu poptavané-
ho mnozstvi pfi rdstu ceny se projevi pouze v pfipadé, Ze na trhu nedochazi
ke zménam jinych faktord, které ovliviuji rozhodovani kupujicich. Kdyby se
totiz ménily napfiklad pfijmy spotfebitelt anebo ceny jinych druhd zbozi, ne-
musi se tendence k poklesu poptavaného mnozZstvi pfi rdstu ceny projevit.
Presnéji feceno: nemohli bychom ur€it, zda je zména v poptavaném mnozstvi
ddsledkem zmény ceny anebo zmény jiného faktoru ovliviujiciho poptavku.

Dulezité je rovnéz, abyste si uvédomili, Ze ekonomickeé zdkony (zakon kle-
sajici poptavky nevyjimaje) nevyjadfuji stoprocentné platné souvislosti, jako
je tomu napfiklad u zakond ve fyzice anebo chemii. Ekonomické zakony
se prosazuji jako urcité tendence, v priméru - pfi vice opakovanich anebo
pro vice subjektd - nikoliv v kazdém jednotlivém pfipadé. Zakon klesajici
poptavky tedy nelze chapat tak, Ze v dasledku zvySeni ceny se poptavané
mnozstvi zcela urcité snizi a Ze k tomu dojde bez vyjimky u kazdého zbozi
a u vsech kupujicich.

Na obrazku 4.1 je znazornéna klesajici poptavkova kfivka. Tvar kfivky sa-
moziejmé muZe byt i jiny: kfivka mdze byt vice strma anebo naopak vice
plocha, tedy méné strma, vyjimeéné muaze byt i Gplné svisla. Na obrazku
4.2 jsou pak vyznacené dva body na poptavkové kfivce a jejich soufadnice.
Obrazek 4.2 by vam mél napomoci pochopit zakladni zakon poptavky: pfi
ristu ceny - za jinak stejnych podminek - klesa poptavané mnozstvi.

Zakon klesajici poptavky Ize ovéfit pomoci statistickych adaja: lidé sku-
tecné vétSinou reaguji na rist cen omezenim nakupd a naopak pokles cen
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Obrazek 4.1 Klesajici poptavkova kfivka D

Q

Obrazek 4.2 Zvyseni ceny z p, na p, vyvola pokles poptavaného mnoZstviz O, na Q,
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vyvolava zvySeni poptavaného mnozstvi. Pokud se totizZ spotfebitelé chovaji
ekonomicky raciondlné, coz pfedpokladame, budou se snazit nahradit zboZi,
jehoz cena stoupla, jinym - substitucnim zbozim, kterym mohou danou po-
tfebu uspokojit levnéji. Kdyby se napfiklad zvySila cena mandarinek, mohou
je spotfebitelé nahradit pomeranci, pokud se tim vyhnou zvySeni svych vydaja
za ovoce anebo pokud tim rdst svych vydajd za ovoce zmirni.

Které dalsi ¢initele - kromé ceny - ovliviuji poptavku? Jiz jsme uvedli, Ze
poptavka po pomerancich se mdze zvysit, i kdyz se cena pomerancd nezmé-
nila, pokud se zvysila cena mandarinek. Poptavka je tedy ovlivnéna cenou
substitucnich statkd, to znamena takovych, které mohou dany statek ve spo-
tfebé nahradit. Pokud cena jednoho ze substitutt roste, poptavka po druhém
statku se zvysi, protoZe spotfebitelé chtéji nakupovat co nejvyhodnéji. Zmény
poptavky mohou byt dale vyvolany zmeénou vySe dichod( spotrebiteld: pfi
ristu ddchodu se poptavka zpravidla zvySuje. Kdyz mame k dispozici vic
penéz, nakupujeme vice. Nékteré statky spotfebitelé nakupuji spolu s jinymi
statky, témto statkim fikame komplementarni. Komplementarnimi statky
jsou napfiklad €aj a citrény anebo lyZe a vazani. Pokud se zvysi cena jedno-
ho z komplementarnich statkd, da se prfedpokladat, Ze poklesne poptavka
nejenom po tomto statku, ale rovnéz po statku komplementarnim. Na trhy,
a tedy na poptavku plsobi i dalsi faktory, napfiklad sezénnost nékterych
druht zboZzi, méda, a dalsi specifické faktory (napfiklad ochrana Zivotniho
prostredi, pfitomnost urcitych Iatek ve vyrobcich, zemé pivodu zboZi apod.).

Nabidka vyjadfuje mnozZstvi zbozi, které chtéji prodavajici prodat na trhu
za urcitou cenu. Nabidka je ovlivnéna vice €initeli, nejen cenou nabizeného
zbozi, ale také cenami vstupd, vyrobnimi naklady, cenamijinych druht zbo-
Zi, strukturou trhu apod. Nicméné klicovym faktorem je cena prodavaného
zboZi. RovnéZ na nabidku maZeme nahliZet jako na matematickou funkei,
kde nezavisle proménnou je cena a zavisle proménnou je nabizené mnozZstvi.
Nabidkovou funkci potom mazeme zapsat ve tvaru:

S:0=f(p),

kde S je nabidka, O je nabizené mnozstvi, pocet jednotek zbozi, a p je
jednotkova cena.
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Obrazek 4.3 Rostouci nabidkova kfivka S

Nabidkovou funkci mizeme (podobné jako tomu bylo u poptavky) graficky
zobrazit nabidkovou kfivkou (obrazek 4.3). Nabidkova kfivka je rostouci. To
znamena, Ze pfi ristu ceny bude - za jinak stejnych podminek - nabizené
mnoZstvi stoupat. Tuto vlastnost nabidkové kfivky nazyvame zakon rostouci
nabidky.

Pro¢ nabidkova kfivka roste? Pficin je nékolik. Pokud roste cena na trhu,
vyrobci budou chtit dodat vétsi mnozstvi zbozi, protoze pfi vyssi cené jim
porostou trzby. | firmy, které urcity vyrobek nenabizely, mohou pfi zvySeni
jeho ceny vstoupit na trh, protoZe uz budou moci ocekavat, Ze se jim prodej
bude vyplacet. Dalsi mozZnou pfi€inou rostouci nabidkové kfivky je to, ze
vyroba vétsiho objemu produkce muze byt - zejména kratkodobé - spojena
s rdstem vyrobnich naklad(, a tedy i s ristem cen. Pokud firmy chtéji prodavat
vice, budou usilovat o zvySeni své vyrobni kapacity. Ze dne na den ale neni
mozné, aby znasobily pocet svych stroju, zafizeni anebo budov. Relativné
rychle vSak mohou zvysit napfiklad pocet zaméstnancd. RozSifovani vyroby
bude potom velmi pravdépodobné provazeno zvySovanim nakladu.

Pokud se vam pravé ted' zda, Ze se cely nas vyklad néjak moc zkomplikoval
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a nepfipada vam uplné logicky, doporucuji, abyste pro spravné pochope-
ni dalsiho textu pouzili jednoduchou ,,pomucku®: Pfi analyze poptavky se
divejte na svét oc¢ima spotrebitele, tedy nékoho, kdo se snazi nakoupit co
nejlevnéji, aby maximalizoval uzitek. Pfi analyze nabidky se naopak divejte
na trh o¢ima podnikatele, ktery hleda a vybira moZznosti, jez mu pfinesou
nejvyssi vydélky, tedy maximalni zisk.

K €initeldm ovliviujicim nabidku dale patfi: zmeény ve vysi vyrobnich na-
kladi (napfiklad zvyseni cen surovin anebo mzdovych ndkladii), ocekdvani
vyrobcti ohledné vyvoje cen, zmény dani (napfiklad zvyseni dané z pFidané
hodnoty zvysuje ceny, a tim ovliviiuje prodejnost, a tedy i nabidku zboZzi),
struktura trhu apod.

4.2 Trzni rovnovaha

Pojem trzni rovnovaha oznacuje takovou situaci na trhu, pfi které jsou na-
bidka a poptavka v rovnovaze, coZ znamena, Ze na trhu neni ani nedostatek
ani pfebytek zbozi a cena je stabilni Cena, pfi které dochazi k trzni rovnovaze,
tj. k rovnosti mezi nabizenym a poptavanym mnoZstvim, se nazyva rovno-
vazna cena anebo cena vycistujici trh. Trzni rovnovaha je stav a zaroven urcita
tendence ve vyvoji na trhu, kdy pfi stavajici cené jsou kupujici i prodavajici
v souhrnu spokojeni s mnozstvim kupovanych a prodavanych statkd, takze

p D S

E’*

Obrazek 4.4 Trzni rovnovdha
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nemaji zajem ménit sva rozhodnuti. Grafickym zobrazenim trZni rovnovahy
je prasecik nabidkové a poptavkové kfivky (na obrazku 4.4 je to bod E*).

Trzni rovnovahu bychom ale neméli chapat staticky. Co tim chci fict? Pred-
stavte si, Ze bych vas poZzadala, abyste charakterizovali trzni rovnovahu napfi-
klad na zakladé jejiho zobrazeni na obrazku 4.4. Jakou bych od vas asi uslySela
charakteristiku? Mam za to, Ze vétSina z vas by fekla, Ze je to situace, kdy
se pfi ur€ité cené nabizené mnozstvi zbozi rovna poptavanému mnozZstvi.
Ano, pohled na obrazek nas k této odpovédi pfimo vybizi. A ted se muzete
zeptat: Co je na té odpovédivlastné Spatné? Zamyslete se nad tim se mnou.
Kdybychom doslova interpretovali obrazek 4.4, mohl by zobrazovat napfiklad
tuto zjednoduSenou situaci: Prodejci medu pfivezou 7. €ervna na patecni trh
ve mésté Vysoky Hradec 200 sklenic medu, ktery budou prodavat za 150 K¢
/kg. V prabéhu dne pfijde postupné 200 zakaznikd, ktefi vSechen ten med
koupi. Takze prodejcim nic nezbylo, nastala trzni rovnovaha a mame po trhu
a po obchodu. Zadny trh s medem uz ve Vysokém Hradci neni, nikdo uz med
nenabizi a nikdo ho uz ani nepoptava. Jisté tusite, Ze takto asi trzni rovno-
vahu chapat nelze. Jak tedy ji mame rozumét? Trzni rovnovahu je potfeba
chapat dlouhodobéji, jako situaci, kdy na trhu neni ani nedostatek zboZi
ani pfebytek zbozi a cena je stabilni. Zaroven si musime uvédomit, Ze trzni
rovnovaha neznamena, Ze tplné vsichni jsou spokojeni s tim, jak to na trhu
vypada. Nékdo by rad koupil med, kdyby byl levnéjsi nez kilogram za 150 K¢
a néktefi prodejci by naopak uvitali, kdyby cena byla o néco vyssi a radi by
nabidli pfi vy$Si cené vic medu. Trzni rovnovaha je situace, pfi niz se celkové
na trhu proda nejvice zboZi, na trhu neni nedostatek zbozi, ani se na ném
nehromadi neprodejné zasoby.

A ted'si poloZme otazku: Co by se stalo, pokud by cena nebyla rovnovazna,
ale vyssi? PFi vySSi nez rovnovazné cené by nabizené mnozstvi zbozi pre-
vySovalo poptavané mnozZstvi a na trhu by vznikla nerovnovaha - prebytek
zbozi. Tento prebytek by byl impulzem pro prodavajici, aby sniZili cenu. PFi
nizsi cené se snizi nabizené mnozZstvi, zatimco poptavané poroste, a tento
proces se bude opakovat a pokracovat az do dosazeni bodu trzni rovnovahy.

Pokud by naopak cena byla nizsi nez rovnovazna, vznikl by na trhu ne-
dostatek zbozi, protoZe poptavané mnozstvi by bylo vy3si nez nabizené
mnozZstvi. Na nedostatek by opét reagovaly firmy, a to zvySenim ceny a rovnéz
zvySenim nabizeného mnozstvi. Rist ceny by vyvolal pokles poptavaného
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mnozstvi, a cely tento proces by pokracoval az do dosazeni trzni rovnovahy.
Uvedenym zplsobem - tedy pisobenim trzniho mechanismu - muze byt
dosazena rovnovaha na trhu, ale pouze v podminkach dokonalé konkurence.
Co mame rozumét pod dokonalou konkurenci? Je to jedna z trznich struktur,
tedy forem usporadani trhu, které ted budeme stru¢né charakterizovat.

o Dokonala konkurence je trzni struktura s nasledujicimi charakteris-
tikami: Na trhu je velky pocet firem, které jsou relativné malé, a tak
nabidka Zzadné z nich nepfedstavuje vyrazny podil na trhu. Zadna
z firem tedy nemuze diktovat trzni cenu. Vsechny firmy prodavaji
homogenni produkty, tedy takové, u kterych je spotfebiteldm v pod-
staté jedno, kdo je vyrobil. Produkty riznych firem jsou spotfebiteli
povaZovany za dokonalé substituty. Takovymi vyrobky jsou napfiklad
nékteré zemédélské produkty, benzin apod. Firmy maji dokonalé infor-
mace o trhu a mohou volné vstupovat do odvétvi a vystupovat z néj.
Za téchto podminek se cena miZze zvySovat a snizovat podle toho,
zda je na trhu nedostatek anebo prebytek zbozi. Trh je tedy schopen
dostat se znovu do trzni rovnovahy kdykoliv, kdyZ se od ni odchyli. Je
jasné, Ze podminky dokonalé konkurence nejsou v realné ekonomice
témeérf nikdy stoprocentné splnény, ale mnoho trhid ma charakteristiky,
které se dokonalé konkurenci podobaji: napfiklad svétovy trh obili,
trh brambor, benzinu apod. Navic, i kdyZ jsou trhy uspofadany jako
nedokonale konkurenéni, pdsobi na nich sily trzniho mechanismu, tedy
procesy, pfi kterych se jak na strané nabidky, tak i poptavky projevu-
je tendence ekonomickych subjekt( reagovat na trzni nerovnovahu
a dostat se do rovnovazné situace.

Jaké jsou nedokonale konkurenéni trhy? Zakladnimi typy nedokonalé kon-
lkurence jsou monopol, oligopol a monopolisticka konkurence. V nasledujicim
textu uvedeme pouze velmi stru€nou charakteristiku nedokonale konku-
rencnich trznich struktur, ktera vam umozni pochopit, jaké jsou moznosti
a prekazky fungovani trzniho mechanismu v realné ekonomice.

e Monopol pfedstavuje jedinou firmu v odvétvi, to znamena, Ze cela

trzni nabidka je nabidkou jediné firmy. Situace, za kterych mize vznik-
nout a dlouhodobé existovat monopol, jsou velmi specifické: Maze
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se jednat o tzv. pfirodni monopol, kdyZ ma néjaky subjekt k dispo-
zici ojedinély zdroj ¢i podminky, které se jinde nevyskytuji, napfiklad
[é¢ivy pramen v laznich, klima ¢i jiny unikatni faktor. Dalsim typem
je pfirozeny monopol, ktery vznika, pokud je nejefektivné;jsi, aby
na daném trhu pusobila pouze jedna firma vyrabéjici urcity vystup.
Pfikladem jsou napfiklad vodovody a kanalizace v obcich. V nékterych
odvétvich existuje monopol z rozhodnuti statu, pokud jina firma - nez
statem urcena - nesmi produkovat urcité vystupy. V tomto pfipadé
hovofime o administrativnim monopolu. Jako pfiklad mdzeme uvést
dlouha desetileti trvajici monopol Ceské posty na poskytovani uréi-
tych zasilkovych sluzeb: tfeba monopol na doruéovani zasilek do 50
gramu skoncil této firmé teprve v roce 2013. Podobny charakter ma
monopol vyplyvajici z vyluéného vlastnictvi patent. Kromé zminé-
nych typu je uz dnes existence monopolu spiSe vyjime€na a hlavné
docasna: zpravidla velmi brzy po néjakém novém ,,objevu® na trhu
pfijdou dalsi firmy nabizejici témérF identicky produkt ¢i dokonce né-
jakym zpusobem vylepSeny velmi blizky substitut. Firma, ktera ma
na trhu monopol, maze teoreticky stanovit prodejni cenu svého vy-
stupu jakkoliv vysokou, protoze se nemusi ohliZzet na konkurencni
nabidku. Ve skutecnosti je ale situace monopolu trochu jina: Pokud
je existence monopolu zaru€ena moci statu, stat zpravidla ur€itym
zplusobem ,,dohliZi* na tvorbu cen této firmy. Pokud se jedna o jiny
typ monopolu, bude sice mit monopolni firma moZnost stanovit cenu
vysoko nad pomysInou rovnovaznou cenou, nicméné takovy postup by
se posléze mohl ukazat jako kontraproduktivni a neefektivni, protoze
spotfebitelé by pfi velmi vysoké cené mohli natolik snizit své nakupy,
Ze by firma na této strategii spiSe prodélala.

Oligopol je takové uspofadani trhu, pfi kterém je na strané nabidky
nékolik firem, a minimalné nékteré z nich mohou ur¢itym zpisobem
ovliviiovat trZni cenu. Oligopoly se vyskytuji napfiklad mezi vyrob-
ci letadel, automobild, v tézebnich odvétvich, ale i jinde: u nas ma
oligopolni strukturu napfiklad trh mobilnich operatord. Uspofadani
oligopolniho odvétvi mize byt rizné. Napfiklad pFi oligopolu s domi-
nantni firmou je jedna - zpravidla nejvétsi - firma cenovym vidcem
a ostatni se fidi cenou, kterou stanovil cenovy vidce. Za nizsi cenu

53



nemohou mensi firmy prodavat, protoZe by prodélavaly, vyssi cenu
stanovit rovnéz nemohou, protoZe pak by jejich zboZi nikdo nekupoval.
Nékdy si oligopolni firmy rozdéli trh anebo se neoficialné dohodnou
na cené, a vytvofi smluvni oligopol (kartel). Cilem firem sdruzenych
v kartelu je neoslabovat se tzv. cenovou valkou, ale spolupracovat
na dosazeni maximalnich ziskd. Ve vyspélych trznich ekonomikach
jsou oficialni kartelové dohody zakazany, jsou totiZ povazovany za ne-
pfipustné omezeni konkurence. Pokud se podafi prokazat, Ze firmy
uzavrely kartelovou dohodu, dostanou zpravidla vysoké pokuty, které
by je mély odradit od dalSich podobnych dohod. Existence oligopolu
je obvykle spojena s vétsimi ¢i mensimi bariérami pro vstup dalSich
firem do odvétvi, coZ zpusobuje, Ze ceny na trhu jsou v podminkach
oligopolu vyssi nez by byly pfi dokonalé konkurenci.

Monopolisticka konkurence se vyznacuje velkym poctem prodavajicich
na trhu a neexistenci bariér pro vstup dalSich firem do odvétvi. Firmy
vyrabéji diferencované vyrobky, které jsou nééim specifické a lisi se
od nabidky konkurence. Pfikladem monopolistické trzni struktury je vy-
roba textilu, odévi, obuvi, domacich spotfebic, kosmetiky, nékterych
druhu potravinarského zboZi apod. Kazda firma ma,,monopol“ na svou
specifickou produkci, ale tato produkce ma mnoho velmi blizkych sub-
stitutd vyrabénych jinymi firmami. Firmy tedy nemohou zvySovat cenu
nad droveri rovnovazné ceny bez ohledu na konkurenéni firmy, protoze
by snadno mohly pfijit o své zakazniky. Pravé naopak: firmy velmi ¢asto
usiluji o to, aby zvysily poptavku po svém zbozi sniZzenim cen, ale také
necenovou konkurenci, zejména uz zminénou diferenciaci produktu.

Konkrétni podoba trzni struktury ovliviiuje jak velikost nabidky, tak i tvar
nabidkové kfivky a Grover rovnovazné ceny. Napfiklad v monopolistické kon-
kurenci, pfi které obvykle nejsou Zadné bariéry pro vstup firem do odvétvi,
bude trzni nabidka vy35i, nez by byla v podminkach oligopolu ¢ monopolu,
CoZ sniZuje rovnovaznou cenu. To je ddlezita informace. Neméneé dilezZita je
schopnost manazer( spravné odhadnout a analyzovat moZznosti své firmy
nejenom ve vztahu ke konkurenci, tedy k nabidce jinych firem, ale rovnéz
podle aktualni poptavky na trhu. O poptavce je potfeba védét nejenom to, ze
je klesajici funkci ceny, ale rovnéz, zda budou zmény ceny ovliviiovat nakupy
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spotfebiteld a jejich celkové vydaje za statky hodné nebo malo. Firmy tedy
potfebuji védét, jaka je cenova elasticita poptdvky po zbozi, které prodavaji.
A pokud to védi, mohou spravnéji odhadnout, zda se jim vyplati zboZi pro-
davat ve slevach ,,v akci“ anebo ne.

4.3 ,,Akce!* Proc a kdy jsou pro firmy vyhodné?

Drive, nez budeme pfemyslet nad odpovédi na tuto otazku, vysvétlime
pojem cenova elasticita poptavky. Cenova elasticita poptavky je v ekono-
mické teorii definovanajako ,citlivost poptavaného mnoZzstvi daného statku
na jeho vlastni cenu”!* Nebudeme se dale podrobné zabyvat teoretickymi
otazkami spojenymi s tim, jakymi riznymi zpusoby Ize elasticitu poptav-
ky vypocitat. Nasim cilem bude poukazat na to, v ¢em je podstata cenové
elasticity poptavky, a pro¢ by se méli manazefi zajimat o to, zda je poptavka
po zbozi, které jejich firma nabizi, elasticka i nikoliv.

Synonymem ke slovu elasticita je pruznost. Pokud se o nékom fekne, Ze
»reaguje pruzné‘, znamena to, Ze méni, tedy pfizpasobuje své chovani nové
situaci. Pokud je naopak nékdo ,,nepruzny*, myslime tim zpravidla, Ze reaguje
porad stejné a neni schopen anebo ochoten nijak vyrazné své chovani ménit.
Podobny vyznam ma slovo pruznost = elasticita pfi analyze poptavky. Pokud
se pfi zméné ceny poptavané mnozstvi méni hodné, znamena to pruznou
= elastickou poptavku, pokud pfi zméné ceny zistava poptavané mnozstvi
porad ,,skoro stejné” nebo se méni malo, pak je poptavka cenové neelasticka.
Nezapomerite ale, Ze pofad pfedpokladame, Ze poptavkova kfivka je klesajici.

Elasticita nam tedy jenom upfesriuje, zda poptdvkova kfivka klesa hodneé,
je tedy spiSe strma, a to znamend, Ze poptavka je cenoveé neelastickd, anebo
klesa malo, je tedy spiSe plocha, a to znamena cenové elastickou poptavku.

Zda se vam, Ze je to néjaké slozité? A Ze vabec nechapete, jak se od této
désné teorie dostaneme ke zdivodnéni toho, zda firmy maji ¢&i nemaji pro-
davat své zbozi v akcich? Tady je odpovéd.

Pfi cenové elastické poptavce se rist ceny projevi vyraznym poklesem
poptavaného mnozstvi a naopak, pokles ceny vyvola vyrazny nardst popta-
vaného mnozstvi. Tato velkad citlivost kupujicich na zménu ceny se odrazi
na vydajich za statky, a tedy na trzbach firem: pfi poklesu ceny celkové

" PEARCE, D. W.: Macmillaniv slovnik moderni ekonomie. Praha: Victoria Publishing, 1995.
ISBN 80-85605-42-2, s. 36.
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vydaje kupujicich za statek stoupnou, coZ pro firmy znamena, Ze i kdyz
sniZily jednotkovou cenu zboZi, budou jejich trzby vyssi. Naopak zvyseni
ceny by se firmam nevyplacelo, protoZe by znamenalo velky pokles popta-
vaného mnoZstvi, a tedy pokles trzeb.

Pravé na pfedpokladu cenové elastické poptavky jsou postaveny vsech-
ny mozné ,akce” a ,,vyhodné nakupy se slevami®, protoze kupujici utrati
za levngjsi zbozi celkové mnohem vic penéz, nez kdyby jeho cena zudstala
beze zmény.

Pfi cenové neelastické poptavce mohou firmy - ve snaze o rlst trzeb
a ziskd - zvysit cenu. Procentni pokles poptavaného mnozstvi bude totiz
mensi nez procentni zvySeni ceny, a nezabrani nardstu jejich trzeb. Cenové
neelasticka je zpravidla poptavka po nezbytném zbozi s omezenou moznosti
substituce (jako napfiklad léky, détska vyZiva, rizné dopliiky stravy apod.),
ale i po rozliénych specializovanych sluzbach (jakymi jsou opravy pracek ¢i
jinych elektrospotrebict, odévi apod.). U zbozZi, po kterém je poptavka cenové
neelasticka, by se slevové akce firmam vibec nevyplacely. Pravé naopak:
firmy mohou vydélat na zvySeni cen, protoZe pokles v poptavaném mnozstvi
bude mensi nez narast cen.

Pokud by byla poptavka dokonale (tpiné) neelastickd, znamenalo by to
uplné svislou poptavkovou kfivku. Zména ceny by pak nevyvolala vibec
Zadnou zménu v poptavaném mnozstvi, coZ je velmi dulezita informace.
Rist ceny by totiz vtom pfipadé neznamenal Zadny pokles nakupd. Vydaje
spotrebitell za statek by stouply, a to tmérné tomu, jak by se zvysila cena.
Jisté si ted’ umite zodpovédét otazku, jak by tento fakt mohla vyuZzit firma,
ktera ma na trhu monopol, podobné jako firmy jinych trznich struktur.

Ukol k zamysleni

Vysvétlete, proc se firmam vyplaceji slevové akce na zubni pastu a ¢oko-
ladu.

Abychom to nekomplikovali a nedélali reklamu néjakému vyrobku, po-
uzijeme v nasich avahach fiktivni zbozi: zubni pastu Fluoritku a ¢okoladu
Johanku. Zubni pasta Fluoritka stoji bézné 80 K¢, v akci je jeji cena 60 KE.

Cokolada Johanka (100g) stoji b&zné 25 K&, v akci je za 18 KE.
Reseni - zubni pasta Fluoritka:
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Pro zjednoduSeni pfedpokladejme, Ze vétSina spotfebiteld spotfebuje
jednu zubni pastu za mésic, mésiéni vydaje za Fluoritku ¢ini tedy 80 K¢.
Pokud ale bude zubni pasta v akci, velka ¢ast spotfebitelt nakoupi nékolik
zubnich past do zasoby. Nékdo koupi dvé, nékdo tfi, nékdo ¢tyfi a nékdo
i vic. To znamena, Ze zatimco bézné cinily vydaje za Fluoritku u kazdého
z kupujicich 80 K€ mésicné, ted' kdyz je pasta v akci, tedy levnéjsi, to bude
u nékoho 120 K¢, u nékoho 180 KE, u nékoho 240 K¢ atd. TakZe v souhrnu se
vydaje za Fluaritku zvysily, i kdyZ jeji jednotkova cena klesla. Za levngjsi zbozi
utratili spotfebitelé vic penéz. To znamena, Ze na akci obchodnici vydélali,
protoze vysSi vydaje kupujicich = vySSi trzby prodavajicich.

| kdyZ si nikdo nebude pravdépodobné Cistit zuby €asté&ji jenom proto, ze
je Fluoritka v akci, i tak budou prodejci Fluoritek spokojeni: néjakou dobu
po akci se sice bude prodavat Fluoritek méné, ale spotfebitelé je uz nakoupili
u nich a ne jinde, a penize za zubni pasty jsou dfiv na uctech prodejcd, a ne
u jejich zakazniku.

Reseni - éokolada Johanka:

| tady pfijmeme zjednoduSujici pfedpoklad, Ze vétSina spotfebiteld spo-
tfebuje jednu ¢okoladu za tyden, tydenni vydaje za Johanku tedy €ini 25 K¢.
Pokud ale bude ¢okolada v akci, velka ¢ast spotfebitelt nakoupi nékolik
tokolad do zasoby. Nékdo koupi dvé, nékdo tfi, nékdo ¢tyfi a nékdo i vic. To
znamena, Ze zatimco bézné cinily vydaje za cokoladu Johanku u kazdého
z kupujicich 25 K¢ tydné, ted kdyz je €okolada v akci, tedy levngjsi, to bude
u nékoho 36 K¢, u nékoho 54 K¢, u nékoho 72 K€ a u nékoho i mnohem vic.
Takze v souhrnu se vydaje za Johanku zvysily, i kdyzZ jeji jednotkova cena
klesla. Za levngjsi zbozi utratili i ted’ spotfebitelé vic penéz. To znamena,
Ze na akci obchodnici vydélali, protoZe vy$si vydaje kupujicich = vy3ssi trzby
prodavajicich. Navic, na rozdil od zubni pasty, Ize docela opravnéné predpo-
kladat, Ze fada spotfebitell si pravdépodobné dopteje cokoladu ¢astéji, kdyz
je ted'levnéjsi, a tedy jim jejich zasoby vydrzi kratSi dobu. A rovnéz plati, ze
i kdyby se po néjakou dobu po akci prodavaly Johanky ménég, spotfebitelé je
uz nakoupili u prodejcu, ktefi je méli v akci a ne jinde, a penize za ¢okolady,
kiteré by jinak byly na a¢tech zakazniki, budou na actech prodejcd, a to drive.

Navic, pro obé dvé akce plati, Ze kdyZ jdou zakaznici koupit do néjakého
obchodu néco v akci, obvykle nakoupi i mnoho dalSiho zbozZi, které v akci
pravé neni, aby uz méli to nakupovani vyfizeno a nemuseli ztracet ¢as v dal-
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§im obchodé. Ale to uz je problematika marketingu a té se ted' nebudeme
podrobnéji vénovat.

4.4 Neviditelna ruka trhu

Jak jsme jiz uvedliv prvni kapitole, s mysSlenkou o neviditelné ruce trhu pfisel
v roce 1776 A. Smith ve svém dile Pojednani o podstaté a plvodu bohatstvi
narod(." Podstatu tohoto konceptu mazeme zjednodusené popsat takto:
Kazdy clovék sleduje predevsim svij vlastni zajem, svij vlastni prospéch
a usiluje o to, aby se mél dobfe. Neni potfeba, aby mu néjaka statni insti-
tuce radila a fikala mu, co ma pro to udélat. Pokud se lidé budou Fidit jen
vlastnimi sobeckymi zajmy, nebude to spole¢nosti ke Skodég, ale k uZitku.
Nenastane zadny chaos, ale pravé naopak: takovéto jednani je podminkou
pro vytvofeni dokonalé harmonie a souladu.

Jak je to mozné? Predpokladejme napfiklad, Ze Aneta Sladka se rozhodne
otevfit si cukrarnu. Chce samozfejmé ve svém podnikani uspét, chce vydélat
o nejvice penéz. Bude se proto snaZit nabizet ve své cukrarné co nejlepsi
dorty a zmrzlinu, bude se snazit vychazet svym zakaznikim vstfic, aby se
k ni €asto vraceli a nakupovali u ni radi a hodné. Podobné budou ke svému
podnikani pfistupovat i jini, napfiklad feznik Pepa Bucek, truhlaf Ivan Zid-
licka, instalatér Milan Kohoutek a mnoho dalSich. Kazdy z nich je veden
neviditelnou rukou, ktera zajisti, Ze ackoliv kazdy sleduje jenom svij vlastni
prospéch, bude dosazeno spole¢ného cile mnohem lépe, nez by to kdy mohl
udélat jakykoliv centralni planovac anebo jina instituce.

Teorie o neviditelné ruce méla ukazat, Ze ekonomika muze fungovat i bez
statnich zasahd a regulaci, protoze svobodny trh je tim nejlepSim mistem
a prostfedkem, kde se nakonec dosahne souladu a koordinace mezi tim, co
lidé chtgji a potfebuji a tim, co jim firmy nabizeji a za jaké ceny.

Hladké fungovani trh( a vytvafeni a dosahovani trzni rovnovahy pouze
pomoci neviditelné ruky trhu, tedy fungovanim trzniho mechanismu, je ale
spojeno s pfedpokladem, Ze ceny na trhu se volné méni a pohybuji podle
zmén v poptavce a nabidce a Ze jsou tedy vysledkem svobodného plsobeni
trznich sil. Pokud je ale na trzich nedokonala konkurence a ceny mohou
byt jednotlivymi firmami ovliviiovany, uméle zvySovany ¢i jinak regulova-

"Na jeho nazory riznym zplsobem navazovali dalsi liberalni ekonomové, napfiklad
Friedrich August von Hayek (1899 - 1992) a Milton Friedman (1912 - 2006).
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ny, napfiklad zasahy statu, nebude jiZ zajisténo, hladké fungovani trzniho
mechanismu (tak jak to bylo popsano vy3e) a neviditelna ruka trhu nebude
mit uz dostatecnou silu k tomu, aby bylo jeji zasluhou dosazeno souladu
a harmonie na vsech trzich.

Shrnuti

Trh je systém vztahd, které vznikaji mezi kupujicimi a prodavajicimi pfi
sméneé zboZzia sluzeb a tvorbé cen. Sménu na trzich zprostfedkovavaji peni-
ze. Penize plni funkci véeobecného ekvivalentu, uchovatele hodnoty a jsou
zakladni zactovaci jednotkou.

Trzni rovnovaha je situace, pfi které jsou nabidka a poptavka v rovnovaze,
tj. na trhu neni ani nedostatek ani pfebytek zbozi a cena je stabilni. Trzni
mechanismus je oznaceni pro procesy, pfi kterych se jak na strané nabidky,
tak i poptavky projevuje tendence ekonomickych subjekt( reagovat na trzni
nerovnovahu a dostat se do rovnovazné situace.

Zakladnimi typy trznich struktur jsou dokonala konkurence a nedokonalé
konkurence - monopol, oligopol a monopolisticka konkurence.

Znalost toho, zda poptavka po zbozi firmy je cenové elasticka anebo nee-
lasticka, je dilezitym pfedpokladem spravné zvolené cenové strategie a ristu
trzeb.

Nové pojmy a klicova slova

e poptavka, poptavkova kfivka

¢ nabidka, nabidkova kfivka

e zakon klesajici poptavky

e zakon rostouci nabidky

e trh, trzni mechanismus, trzni rovnovaha

e penize

e dokonala konkurence

e nedokonala konkurence: monopol, oligopol, monopolisticka konkurence
e cenoveé elasticka poptavka, cenové neelasticka poptavka

e neviditelna ruka trhu

Otazky a ukoly k zamysleni
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1. Zamyslete se nad tim, u jakého druhu zboZi bychom mohli pfedpokladat
dokonale neelastickou poptavku, tedy svislou poptavkovou kfivku?

2. Pokud by lidé prestali davéfovat penézuam, pfestaly by penize plnit
funkci uchovatele hodnoty. Co by mohlo byt pouzito jako uchovatel
hodnoty misto penéz? Svou odpovéd' zduvodnéte.

3. Pravidelné se opakujici slevové akce (napfiklad v supermarketech kazdy
tyden) nejsou totéZ co posezénni vyprodeje. Ty jsou organizovany s ji-
nym cilem. S jakym?
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HRBKOVA, |. a kol.: Spolecenské védy pro techniky. Praha: Grada Publishing, 2015.
ISBN 978-80-247-5588-5.

HOLMAN, R.: Ekonomie. Praha: C. H. Beck, 1999. ISBN 80-7179-255-1.

PEARCE, D. W.: Macmillantiv slovnik moderni ekonomie. Praha: Victoria Publishing,
1995. ISBN 80-85605-42-2.

SAMUELSON, P. A. a NORDHAUS, W. D.: Ekonomie. Praha: Svoboda, 1991. ISBN
80-205-0192-4.

SEDLACEK, M. a kol.: Zdklady ekonomickeé teorie. Praha: CVUT, 2002. ISBN 80-01-
02098-3.

60



5. Ndaklady a zisk firmy
Vv trzni ekonomice

Ve druhé kapitole jsme uvedli, Ze firmy jsou ekonomické subjekty, které
nakupuji vyrobni faktory (tedy pfirodni zdroje, praci a kapital), vyrabéji zbozi
(statky a sluzby) a prodavaji jej na trhu. Jinymi slovy: hlavni naplni ¢innosti
firem je preména €ili transformace vstupu na vystupy a prodej vystupu s cilem
maximalizovat zisk. Pokud na vyrobu nahlizime z hlediska nakladu, bude
nas zajimat, za kolik mizeme vystup pfi danych cenach vstupa vyrobit, pfi-

Zopakujme, Ze k vymezeni nakladi mizeme pfistupovat dvéma zplsoby:

1) Z hlediska Géetniho naklady pfedstavuji sumu, kterou musime zaplatit
za vstupy, abychom vyrobili urity objem vystupu. Jsou to tedy skutec-
né vydané penize, které Ize dolozit ucetni dokumentaci, proto jim také
fikame naklady explicitni.

2) 2.Zhlediska ekonomického povaZujeme za naklady nejenom skutecné
vydané penize, tedy explicitni naklady, ale i naklady implicitni, tedy uslé
vynosy, které bychom mohli mit z alternativniho pouZziti vlastnich vyrob-
nich faktord. Naptiklad z kapitalu, v pfipadé, Ze bychom ho sami nepou-
Zivali pfi vyrobé, ale pronajimali (tim ulym vynosem by v tomto pfipadé
bylo najemné, o které bychom pfisli) anebo pujcovali (pak bychom za usly
vynos povazovali arok, ktery jsme neziskali). | kdyZ implicitni naklady
nelze dolozit icetnimi doklady a v Gcetnictvi se tedy viibec neobjevuji,
mély by byt soucasti nasich ekonomickych avah o tom, jak nakladné
jsou jednotlivé alternativy nasi ¢innosti. Jak jsme jiz uvedli v ¢asti 3.1,
implicitni naklady jsou pfikladem nakladu pfilezitosti; nejsou spojeny
s realnym vydejem penéz, nezmensuji majetek tim, Ze by je firmy platily,
ale naklady jsou proto, Ze je firmy nevydélaly. Implicitni naklady vznikaji,
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jako vdechny naklady pfileZitosti, kdyz firma zvoli jednu moZnost vyuziti
vstupl a prijde o prospéch z druhé nejlepsi, ale nezvolené alternativy.

Plati tedy:
ucetni naklady = explicitni naklady
ekonomické naklady = explicitni naklady + implicitni naklady

Celkové naklady spojené s vyrobou vystupu miZeme dale rozdélit na na-
klady fixni a naklady variabilni.

celkove naklady = fixni naklady + variabilni naklady

Fixni naklady se neméni se zménou objemu vystupu a ztstavaji konstant-
ni, i pokud by firma kratkodobé Zadny vystup nevyrabéla, tedy pro Q = 0.
Fixni naklady mohou byt jak explicitni, tak i implicitni. Explicitnimi fixnimi
naklady jsou naptiklad: najemné, které firma plati za pronajaté budovy, troky
placené bankam za poskytnuté avéry, dan z nemovitosti placena z vlastnich
budov apod. Implicitnimi fixnimi naklady by pak byly tfeba vynosy, které
mohla firma ziskat nakupem statnich obligaci, kdyby kapital investovala
timto zpdsobem a nepouzivala ho k podnikani, anebo najemné, o které
firma vlastnici nemovitosti pfichazi, pokud tyto budovy nepronajima, ale
sama je pouziva k podnikani apod. Cast fixnich nakladi mize mit charakter
utopenych ndkladd, které firma jiz v minulosti zaplatila, a neméla by je pfi
svém rozhodovani zohledriovat. Takovym utopenym nakladem by mohlo byt
najemné, které firma zaplatila za pronajatou nemovitost pfedem na obdobi
jednoho roku s tim, Ze v budové bude provozovat napfiklad salén krasy.
JestliZze se posléze ukaze, Ze podnikani v této pronajaté budové je ztratové,
protoZe v jeji bezprostfedni blizkosti se zacal stavét novy supermarket, a hluk,
prach a nepofadek v blizkém okoli dokonale odrazuji vsechny potencialni
klientky od navstévy tohoto salénu, bude ekonomicky racionalni z budovy
odejit; a to navzdory zaplacenym - utopenym - nakladim v podobé pfed-
placeného najmu. Rozhodovani firmy by mélo byt ur€ovano pouze moznym
budoucim rozdilem mezi o¢ekavanymi trzbami a budoucimi naklady, nikoliv
tedy vysi utopenych nakladu, které uz nelze ziskat zpét ani dodatecné sniZzit.

Variabilni naklady se méni s objemem vystupu: jsou nulové pfi nulovém
vystupu, a pfi rdstu objemu vystupu rostou. Variabilnimi explicitnimi naklady
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jsou napfiklad naklady na mzdy, platy, socialni a zdravotni pojisténi placené
firmou za své zaméstnance; zatimco variabilnim implicitnim nakladem by byl
napfiklad plat, ktery mohl majitel firmy vydélat jako zaméstnanec v néjaké
firmé ¢i instituci, kdyby nepodnikal.

Pojmem celkovy pfijem tedy trzba oznacujeme v ekonomii sumu penéz,
které firma ziska prodejem vystupu. Trzbu uréime jednoduse tak, Ze pocet
jednotek vystupu O vynasobime jednotkovou cenou p, to znamena:

trzba=px0

Uvedena jednoducha rovnice slouZi k vypoctu trzby z prodeje jednoho druhu
zboZi; pokud firma vyrabi vic druh( zboZi, urti se trzba jako soucet trzeb ze
vsech prodavanych komodit.

Kdyz od celkového pfijmu odetteme naklady, dostaneme zisk. Analogicky
k tomu, jak jsme rozliSili naklady acetni a ekonomické, budeme rozliSovat
ucetni a ekonomicky zisk:

ucetni zisk = celkové pfijmy - explicitni naklady =
celkové prijmy - ucetni naklady

ekonomicky zisk = celkové pFijmy - ekonomické naklady =
celkoveé pfijmy - explicitni naklady - implicitni naklady

To znamena, Ze vztah mezi ekonomickym a a€etnim ziskem je:
ekonomicky zisk = ucetni zisk - implicitni naklady
Rozdil mezi Géetnim a ekonomickym hlediskem pfi analyze nakladd a zisku
muze vést k rozdilnému hodnoceni efektivnosti podniku z hlediska tcetniho
a ekonomického. Je to dano nasledujicimi skute¢nostmi:
1) Firma muZze byt Gspé3na i pfi nulovém ekonomickém zisku. P¥i nulovém
ekonomickém zisku je totiz ucetni zisk zcela urcité kladny a rovna se im-

plicitnim nakladim. To znamena, Ze firma ma zisk stejné vysoky, jaky by
méla pfi alternativnim pouziti vstupd a nema ddvod ménit svou ¢innost,
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tedy - obecné feceno - nema divod pfechazet k alternativnimu vyuZiti
vstupu.

2) Kladny cetni zisk se po odecteni implicitnich nakladi muze zménit
na nulu anebo dokonce ztratu. Proto bychom pfi hodnoceni firmy méli
vychazet nejenom z Gdaju o vysi Gucetniho zisku, ale méli bychom se vzdy
zajimat rovnéz o zisk ekonomicky.

3) Kladny ekonomicky zisk znamena nejenom kladny Gcetni zisk, ale i to, Ze
firma vydélava vice, neZ by vydélavala pfi alternativnim pouziti vstupd, to
znamena, Ze jeji €innost je efektivnéjsiresp. ziskovéjsi nez jiné moznosti,
kterym se mohla vénovat.

Jakjiz vime, trzba (celkovy pfijem) je suma penéz, které firma ziskava pro-
dejem vystupu. Pfi vypoctu zisku musime od trzby odecist naklady. Pokud
chce firma maximalizovat zisk, coZ pfedpokladame, méla by vyrabét takovy
objem vystupu, pfi kterém bude rozdil mezi celkovym pfijmem a celkovymi
naklady maximalni'.

Pokud by firma méla trzby nizsi nez celkové naklady, bude ve ztraté;
ajejivedeni musi rozhodnout, zda navzdory ztraté ma firma dale pokracovat
v ¢innosti anebo ma (alespon kratkodobg) zastavit ¢innost, tedy nevyrabét.

Pokud by firma pfi pferuSeni ¢innosti méla nulové naklady, neméla by
otazka ,vyrabét ¢i nevyrabét” zadny smysl. Kazdému by bylo jasné, Ze nez
»byt v minusu®, to je pak lepsi byt na nule*. JenomzZe pokud ma firma fixni
naklady, nebude mit pfi zastaveni €innosti ztratu nulovou, ale jeji ztrata
bude rovna praveé fixnim nakladim.

Aby tedy bylo vyhodnéjsi (Iépe feteno méné nevyhodné) vyrdbét, musi byt
ztrata z vyroby niZsi, to znamena, firma musi prodélavat ménég, nez jsou fixni
naklady. To je splnéno za pfedpokladu, Ze celkové pfijmy jsou vyssi nez va-
riabilni naklady. V tomto pfipadé trzba pokryje nejenom variabilni naklady,
ale i €ast fixnich nakladi a vyplati se pokra€ovat v c¢innosti, tedy vyrabét.

JestliZe jsou ale celkové pFijmy nizsi nez variabilni naklady, bude firma
pFi pokracovani ve vyrobé ztracet nejenom celé fixni, ale také i ¢ast variabil-
nich nakladd. V tomto pfipadé bude firma minimalizovat ztratu ukon€enim
cinnosti, tedy neméla by dale vyrabét.

' Celkovymi naklady tady rozumime naklady explicitni i implicitni, fixni i variabilni, to zna-
mena naklady ekonomické. Zabyvat se tedy budeme maximalizaci ekonomického zisku
firmy.
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Pokud by celkové pfijmy pfesné pokryly variabilni naklady, byla by ztrata
z pokracovani v €innosti stejna jako pfi zastaveni ¢innosti.

Priklad 5.1

Arpad Nozitka prodava ve svém stanku parky v rohliku. Za rok 2018 dosahl
tistého ucetniho zisku (tedy po odecteni dani a pojistného, které musel za-
platit statu) 230 000 K¢. Kdyby byl Arpad zaméstnan v KFC, mohl si za rok
vydélat 240 000 K¢ (suma odpovida souctu jeho ¢istych mési¢nich mezd
tedy po zdanéni) a je5té mohl sviij stanek pronajmout za 60 000 K¢ za rok.

Vyhodnotte situaci Arpada Nozicky, to znamena, vypocitejte jeho ekono-
micky zisk. Co byste mu poradili? Lze jeho podnikani povazovat za ispésné?

Reseni pFikladu 5.1:

ekonomicky zisk = ucetni zisk - implicitni naklady

ekonomicky zisk = 230 000 - 240 000 - 60 000

ekonomicky zisk = -70 000 K¢ = ztrata

Arpad je sice ucetné v plusu, dosahla zisku 230 000K¢, ale kdyZ od této
sumy odecteme naklady pfilezitosti, tedy penize, které mohl vydélat v KFC
a najemné, které mohl ziskat za stanek, zjistime, Ze jeho ekonomicky zisk
neni zisk, ale ztrata ve vysi -70 000 K¢. Navzdory kladnému Géetnimu zisku
by bylo pro Arpada lepsi - ekonomicky racionalni - kdyby se zaméstnal v KFC
a svuj stanek nékomu pronajal. Rocné by tak ziskal o 70 000K¢ vice, nez
vydéla nyni jako prodavac parkd v rohliku.

Shrnuti

Z (cetniho hlediska pfedstavuji naklady sumu, kterou musi firma zaplatit
za vstupy, aby mohla vyrobit urity objem vystupu. Ekonomické naklady
tvofi nejenom naklady ucetni, tj. explicitni, ale i naklady implicitni, tedy uslé
vynosy, které by firma mohla mit z alternativniho pouZiti vlastnich vyrobnich
faktora.

ucetni zisk = celkové prijmy - explicitni naklady
ekonomicky zisk = celkové pfijmy - ekonomické naklady

Pokud chce firma maximalizovat zisk, méla by vyrabét takovy objem vy-
stupu, pfi kterém bude rozdil mezi celkovymi pfijmy a celkovymi naklady
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maximalni. Pokud ma firma trzby niZsi neZ celkové naklady, je ve ztratg,
a jeji vedeni musi rozhodnout, zda bude dale pokracovat v ¢innosti anebo
ma zastavit ¢innost, tedy nevyrabét. Aby bylo vyhodné;jsi vyrabét, musi byt
ztrata z vyroby niZsi, nez jsou fixni naklady. To je spInéno za pfedpokladu,
Ze celkové pfijmy jsou vy$Si neZ variabilni naklady.

Nové pojmy a klicova slova

o fixni naklady

e variabilni naklady

e celkové naklady

e celkovy pfijem, trzba
e Ucetni zisk

e ekonomicky zisk

e ztrata

Otazky a ukoly k zamysleni

1. MiZe firma dosahovat kladny ekonomicky zisk a zarover byt (cetné
ve ztraté, tedy mit zaporny ucetni zisk? Zddvodnéte svou odpovéd.

2. Jak byste vyhodnotili situaci firmy, ktera dosahla nulového ekonomické-
ho zisku? MaZeme fict, Ze je na tom firma dobfe?

3. Vysvétlete svymi slovy, pro¢ maZe byt vyhodngjsi pokracovat ve ztrato-
vé vyrobé, nez nevyrabét.
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6. Stat v trzni ekonomice

V pfedchazejicich tfech kapitolach byla nase pozornost zamérena na mikro-
ekonomicka témata. Ted' si budeme povidat o statu a jeho zasazich do eko-
nomiky, to znamena, Ze nas uhel pohledu bude makroekonomicky. Dfive,
nez se budeme vénovat statu jako ekonomickému subjektu, uvedeme jeho
obecnéjsi vymezeni.

Stat predstavuje formu organizace lidské spole¢nosti, jeZ sdruZuje obyva-
tele ur€itého tzemiv pravni celek. Stat je subjektem mezinarodniho prava,
coz je vnéjsim projevem jeho svrchovanosti (suverenity), to jest nezavislosti
na jakékoli jiné moci. Navenek i uvnitf je stat omezen jen suverenitou jinych
statd, obecnym mezinarodnim pravem a svobodné pfevzatymi mezinarod-
nimi zavazky. Stat je tvofen: (statnim) Gzemim, obyvatelstvem a (statnimi)
institucemi.

Ekonomicka teorie zdirazriuje pohled na stat z hlediska riznych instituci
(vlady, parlamentu, ministerstev, finan¢nich Gfadu, soudd apod.), prostfed-
nictvim kterych stat jako ekonomicky subjekt vstupuje do ekonomickych
vztahu. Kdyz tedy mluvime o statu jako ekonomickém subjektu, nemame
na mysli veSkeré obyvatelstvo na vymezeném statnim tzemi, ale vZdy je fe¢
o nékteré z instituci, jeZ jsou nositeli statni moci. To znamena, Ze nejenom
pfijimaji urcita rozhodnuti, ale maji také mozZnost je prosazovat, fidit ¢in-
nost jinych subjekt( a prostfednictvim své autority, vale, pfipadné i nasili
vyZadovat dodrZovani ur€itych norem.

Stat reprezentovan svymi institucemi plni rozmanité funkce: pfi zabezpe-
tovani obrany, bezpetnosti, v oblasti Skolstvi a védy, ve zdravotnictvi, kultufte,
pfi tvorbé pravniho fadu a dohledu nad jeho dodrZzovanim apod. A vsichni
otekavame a vyZadujeme od statu zodpovédné plnénijeho ukoll - aby par-
lament pfijimal kvalitni zakony, aby soudy pracovaly efektivné, aby skoly
dobfe pfipravovaly mladé lidi na jejich dalsi Zivot, aby péfe o nemocné, staré
a jinak pottrebné lidi byla na vysoké arovni apod. Zaroveri na nas - vsechny
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obéany statu - pdsobi autorita statni moci, a to bez ohledu na to, jestli
vstupujeme do ekonomickych vztaht jako spotfebitelé, zaméstnanci firem
nebo rdznych Gfadd, nebo jako majitelé soukromych spole€nosti. Ve viech
zminénych souvislostech (to znamena, i kdyZ nam stat poskytuje uréité sluz-
by, i kdyZ od nas vyZaduje néjaké konani - napfiklad platit dané a pojisténi
v pfedepsané vysi) vnimame stat zpravidla jako neosobni autoritu, jako ,ty
nahofe’, ktefi o nas rozhoduji, aniz bychom si to prali. Zda se nam, Ze stat
stoji jaksi mimo nas, jako kdybychom ani nebyli jeho soucasti, jako kdyby
stat mohl délat cokoliv, pficemzZ to ma na nas nékdy pfimy, nékdy nepfimy
vliv a nékdy nas to ani ovliviovat nemusi.

Nas stat - Ceska republika - je ale nejenom soustavou statnich instituci,
ale rovnéz sumou nas vSech - vice nez deseti miliond ob€and. VSichni jsme
soucastistatu, a proto bychom méli citit zodpovédnost za pInéni ¢i neplnéni
svych povinnosti, jez nam stat uklada a nafizuje. Tato zodpovédnost by se
méla vztahovat nikoli pouze viéi institucim, protoZe ty maji nad nami moc
a mohou nas napfiklad pfinutit platit dané, ale rovnéz a predevsim Vv(Ci
ostatnim lidem.

Predstava, Ze stat funguje $patné, protoZe ufednici jsou neschopni a lini,
zatimco my ostatni plnime své povinnosti na 100 procent, je zajisté pfinej-
mensim zkreslena. Kazdy z nas ma moznost zmeénit obraz statu, jestlize
zméni své chovani, a ma tuto moznost jeSté dnes, za pfedpokladu, Ze nebude
tekat, az to udélaji dalSi generace za 30 ¢i 50 let, aZ pfijdou jini lepSi politici.

V8echno, co platistat, platime vSichni z nasich dani. A ten, kdo dané nepla-
ti, napfiklad proto, Ze si pfi podnikani , Sikovné* vykaze v nakladech i tablet
pro svého syna anebo psaci stil do jeho détského pokoje, neokrada néjaky
neosobni stat, ale pfizivuje se na tkor vSech svych spoluobéand.

MozZna si ted feknete, Ze je to trochu naivni, ale ja jsem pfesvédcena o tom,
Ze zlodéjem neni jenom kapsaf na Vaclavském namésti ci kdekoliv jinde, ale
i kazdy, koho sice ¢eStina oznacuje daleko mirnéji, ale jehoZ konani je také
»0bycejna zlodéjna“ Napfiklad €erny pasazér, neplati¢ najemného, ale i ten,
kdo neopravnéné pobira socialni davky anebo plati nizsi dané diky svym
»Sikovné vykazanym* nakladam.

Politici totiz nebyvaji horsi ani lepSi nez my ostatni, jsou obrazem stavu
védomi a moralni drovné spole€nosti. Statni instituce, to nejsou budovy,
nabytek, pocitace atd., ale pfedevsim lidé, ktefi tady pracuji, maji své tkoly
a kompetence a kdysi mozna studovali na vasi stfedni Skole. A nebyli spo-
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kojeni s ufedniky na ministerstvech a jinych statnich afadech. Kdokoliv z vas
- dnesnich stfedoskolskych studentd - je miZe za par let nahradit a mél by
byt na to nejenom odborné, ale i lidsky a moralné dobte pfipraven. Nikdo
sam jediny nemdzZe zménit celou spole¢nost, nemuiZe vnutit své pfedstavy
o spravném jednani miliénim jinych lidi. MGZe ale sam jednat jinak, Iépe,
byt dobrym ptikladem pro ostatni a ozdravovat tak spolecenské vztahy. Po-
premyslejte o tom.

K cilim statu jako ekonomického subjektu patfi predevsim:

1) Hospodadfsky rast, tedy zvysovani vykonnosti ekonomiky. Nejcastéjsim
vyjadfenim ekonomické vykonnosti, tedy toho, kolik bylo v ekono-
mice vytvofeno findlnich statku a sluZeb je hruby domaci produkt!.
Hospodafsky rast je pak vyjadfen jako mezirogni procentualni zvyseni
hrubého domaciho produktu.

2) Zajisténi vnitini ekonomické rovnovahy, predevsim nizké inflace a ne-
zaméstnanosti.

3) Vnegjsi ekonomickad rovnovdha. Tuto rovnovahu si miZeme predstavit
jako vyrovnanost mezi pohledavkami a zavazky statu vaci zahranici
jak z hlediska pohybu zbozZi a sluzeb, tak i z hlediska pohybu kapitalu.

4) Prerozdélovdni penéz v ekonomice prostfednictvim statniho rozpoctu;
stat vybira dané a dalsi pfijmy statniho rozpoctu a zajistuje financova-
ni vefejnych vydaju.

5) Regulace mnozstvi penéz v obéhu prostfednictvim opatfeni a nastroju
centralni banky.

6) Podpora rozvoje védy, skolstvi a kultury.

7) Re&eni probléma trznich selhani.

8) Ochrana Zivotniho prostfedi a realizace opatfeni na odstranéni ekolo-
gickych Skod.

9) Vytvafeni prdvniho ramce pro hospodafské a jiné cinnosti.

10) Opatfeni pro rozvoj regionu a socialni rozvoj.?

' Hruby domaci produkt je penéZni vyjadreni celkového vystupu ekonomiky. Finalni statky
jsou urceny ke konec¢né spotfebé. Meziprodukt, tedy to, co bude dale ve vyrobé pouzi-
vano, neni samostatné do hrubého domaciho produktu zahrnovan, aby se predeslo jeho
nékolikanasobnému zapocitani.

2 Tato opatfeni se realizuji v rdmci samostatné regionalni a socialni politiky.
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Konkrétni kroky, pomoci kterych stat napliuje vySe uvedené cile, tvofi
obsah jeho hospodafské politiky. Hospoda¥ska politika predstavuje sou-
hrn nastrojl a opatfeni, kterymi stat ovliviiuje ekonomicky vyvoj v souladu
s urcitymi pfedem vytycenymi cili. Je ¢innosti vlady, parlamentu a dalSich
statnich instituci tykajici se riznych oblasti ekonomiky (vyroby, obchodu,
zaméstnanosti, dopravy, bankovnictvi apod.), ale zaroveri je vysledkem po-
litickych jednani, je to tedy skutecné politika. K hospodarskeé politice patfi
napfiklad schvalovani statniho rozpoctu, pfijimani zakont o zménach dani,
o podminkach podnikani, o zavedeni ¢i zruSeni cenovych regulaci, cel, vypla-
ceni dotaci, patfi sem také nastroje a opatfeni centralni banky, jeji obcho-
dovani na ménovych trzich a mnoho dalsich ¢innosti. Podoba konkrétnich
hospodafsko-politickych opatfeni se odviji od charakteru statu a cild vlady,
tedy pfedevsim od jejiho politického programu. Hospodarska politika je rov-
néz védou - teorii, ktera analyzuje realné probihajici hospodarské procesy
a Cinnosti a dava doporuceni tykajici se pouziti vhodnych nastroja k zasa-
hdm do ekonomiky. Ackoliv se tato doporuceni mohou opirat o védeckou,
odbornou analyzu ekonomickeé situace, kone€na podoba pfijatych opatfeni
hospodafské politiky je vzdy vysledkem politickych jednani a rozlozZeni sil
ve vladé a v parlamentu.

V teorii i v praktické hospodarské politice |ze rozlisit dva zakladni pfistu-
py: liberalni a intervencionisticky. V ramci kazdého z nich existuje nékolik
specifickych koncepci hospodarské politiky, mezi kterymi jsou vétsi ¢i mensi
rozdily. Nicméné zakladni pojeti je zafazuje vZdy do jedné ¢i druhé skupiny,
tedy do intervencionistické anebo do liberalni hospodarské politiky. Velmi
zjednodu$ené muzeme tyto pfistupy charakterizovat takto:

o Liberalni pFistup k hospodarské politice se opira o pfesvédceni, Ze sily
trzniho mechanismu a ekonomika mohou fungovat spravné pouze tehdy,
pokud jsou zasahy statu minimalni. Stat by se v podstaté mél omezit
na tvorbu legislativniho ramce ekonomickych €innosti a mél by dohlizet
na to, aby trhy mohly efektivné fungovat.

¢ Intervencionisticky pFistup vychazi z nazoru, Ze aktivni hospodafska po-
litika mGZze podpofit ekonomicky rist, zabranit prohlubovani ekonomické
recese a zkratit ekonomickou stagnaci. Zakladnim nastrojem statnich
intervencije fiskalni politika - tedy ovliviiovani ekonomiky pomoci pfijmu
a vydaju statniho rozpoctu.
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Ukol k zamysleni

Vysvétlete, jak je moZné, Ze vedle sebe existuji dva zcela odlisné pristupy?
k hospodafskeé politice? Jak se da vysvétlit, Ze vzdélani ekonomové - inze-
nyfi, docenti, profesofi, autofi odbornych védeckych publikaci, manazefi €i
ministfi - maji na otazky tykajici se statnich zasahu do ekonomiky tplné
opacné nazory?

e Zakladnim argumentem pro statni zasahy (tedy podporujicim inter-
vencionisticky pfistup) je tvrzeni, Ze trhy jsou nedokonale konkurenéni,
a proto trzni mechanismus neni schopen zajiStovat samostatné trzni
rovnovahu.

e KstéZejnim argumentim proti statnim zasahtim (tedy podporujicim libe-
ralni pfistup) patfi teze, Ze Gspé3nost statnich zasahu se odviji od sprav-
ného urceni zdroje ekonomickych potizi, coz neni nikdy uplné jednoduché.
Pokud stat nespravné vyhodnoti napfiklad pficinu rdstu inflace anebo
zatinajici stagnace, jeho zasahy mohou danou situaci spise zhorsit.

e Utinky hospodatské politiky se projevi aZ s uréitym ¢asovym zpozdénim,
atoto zpozdéni maze byt znacné, v fadu meésicl i let. V dobég, kdy zaénou
zasahy ovliviiovat ekonomiku, muzZe byt uz hospodafska situace ponékud
odlisna od té, ktera byla v dobég, kdy se rozhodovalo o pfijeti pfislusného
opatfeni. Pak se opét jevi jako diskutabilni, zda zasahy budou mit pfed-
pokladané ucinky anebo zda v jejich dusledku dojde spise k prohloubeni
problémi.

e Neéktera sva opatfeni stat (tedy vlada) nerealizuje v dobég, kdy by to bylo
potfebné, ale odklada je v disledku tzv. politického cyklu. Politickym cyk-
lem rozumime pfizpGsobovani krokd vlady tomu, zda je pfed volbami €i
po nich. VIadni politici usiluji o to, aby byli opét zvoleni, a proto nepopu-
larni opatfeni, ktera by vedla napfiklad ke zvySeni nezaméstnanosti anebo
zvySeni dani odkladaji na obdobi po volbach, i kdyz by tfeba bylo Zadouci
je udélat neodkladné. Tim se prohlubuje problém ¢asového skluzu a¢inkd
statnich zasah, o kterém jsme mluvili v pfedchozim bodé, a efektivnost
a opodstatnénost hospodarskeé politiky se vyrazné omezi.

 Pfipomerime, Ze za tvlrce novodobého konceptu intervencionistické hospodarské politiky
je povazovan J. M. Keynes. K nejznaméjsim novodobym pfedstaviteldim liberalniho proudu
patfi M. Friedman.
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e Mnoho odplrcl statnich zasaht do ekonomiky se stavi velmi skepticky
k tomu, zda ¢i do jaké miry mohou vibec pfipadné pozitivni ucinky aktivni
hospodarské politiky vykompenzovat jeji negativni privodni jevy, jako
napfiklad rostouci moc byrokratického aparatu.

VSechny uvedené ,,proti“ a mnoho dalsich ddvodu vede liberalni ekonomy
i politiky ke zpochybriovani opodstatnénosti hospodarskeé politiky. Na druhé
strané se zda byt logické, Ze pokud by stat do ekonomiky vibec nezasahoval,
prohloubily by se recese, a hospodarské krize by byly del$i s mnohem tvrd-
&imi socialnimi dopady. K uvedenym argumentim je pro Ceskou republiku
potfeba pfi¢ist skute¢nost, Ze jsme malou otevienou ekonomikou *, ktera je
vyrazné ovlivnéna situaci na zahranicnich trzich. Tato situace miZze plsobit
na ceskou ekonomiku pozitivné i negativné, a nepochybné mdaze mit vliv i
na ucinnost uplatfiované hospodarské politiky. Celkové je pak velmi tézké
vyhodnotit, jaky podil méla opatfeni hospodafskeé politiky na aktualnim stavu
ekonomiky, a zda by na tom byla CR Iépe &i hiife pfi vétsi anebo mensi mite
statnich zasahd. Navic zamyslena a skutec€né realizovana opatfeni nejsou
vzdy totozna, a to znamena, Ze ani planované ucinky hospodarskeé politiky
nemusi byt shodné se skutetné dosazenymi vysledky.

Makroekonomickou hospodafskou politiku mizeme rozdélit na: fiskalni,
monetarni, dichodovou a zahranicné-obchodni. Problematika hospodarské
politiky zahrnuje velmi Sirokou paletu problému a popsat jednotlivé mecha-
nismy jejiho pasobeni pfesahuje ramec této uc¢ebnice. Uvedeme proto jenom
zakladni informaci ke statnimu rozpoctu, ktery vlada vyuziva pfi uskutec-
riovani fiskalni hospodarské politiky.

Statnirozpocet je centralizovany penézni fond, ve kterém se shromazduji
vladni pfijmy a ze kterého se rozdéluji vladni vydaje. Pfijmy statniho rozpoctu
jsou pfedevsim dané (daii z pfijmu fyzickych osob, dafi z pfijmu pravnickych
osob, spotfebni dan, daii z pfidané hodnoty a dal3i). Mezi dariové pfijmy dale
fadime pojistné na socialni zabezpeceni (odvadéné do statniho rozpoctu),

* Podil celkového obratu zahrani¢niho obchodu na ¢eském hrubém domacim produktu €inil
v roce 2017 pfiblizné 159 %. Zdroj: https://www.finance.cz/509528-hdp-cr-2018/a https://
www.mpo.cz/cz/zahranicni-obchod/statistiky-zahranicniho-obchodu/statisticky/prehled-
-zahranicniho-obchodu-cr-za-1-12-2017---definitivni-udaje--239960/ (online) [citovano
31.12. 2018.] Procenta - vlastni vypocet.
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do kterého patfi nemocenské pojisténi, dichodové pojisténi a pfispévek na
statni politiku zaméstnanosti, a pojistné na vefejné zdravotni pojisténi (od-
vadéné zdravotni pojistovné).

Vydaji statniho rozpoctu jsou vydaje statnich instituci; napfiklad nakupy
pocitacd a automobil( pro ministerstva, armadni nakupy, platy statnich
zameéstnancud apod., a rizné druhy socialnich vydajd, které souviseji s pfe-
rozdélovanim; napfiklad starobni dichody, podpory v nezaméstnanosti, ne-
mocenské davky, pfidavky na déti, dotace zemédélcim, platby zdravotniho
pojiSténi za déti, dichodce, a dalsi socialni vydaje.

Rozdil mezi pfijmy a vydaji tvofi saldo statniho rozpoctu: pokud jsou pfijmy
nizsi nez vydaje, vznika schodek tedy deficit statniho rozpo¢tu, pokud jsou
prijmy vySSi nez vydaje, vznika pfebytek statniho rozpoctu.

Shrnuti

Mezi cile a Gkoly statu v ekonomice patfi pfedevsim: hospodarsky rust,
zajisténivnitfni ekonomické rovnovahy, zejména nizké inflace a nizké neza-
méstnanosti, vnéjsi ekonomicka rovnovaha, prerozdélovani penéz v ekono-
mice prostfednictvim statniho rozpottu, regulace mnoZzstvi penéz v obéhu
centralni bankou a dalsi.

Hospodafska politika pfedstavuje souhrn nastroji a opatfeni, kterymi stat
ovliviiuje ekonomicky vyvoj v souladu s pfedem vyty€enymi cili. Liberalni
pfistup k hospodarské politice se opira o pfesvédceni, ze sily trzniho me-
chanismu a ekonomika mohou fungovat spravné pouze tehdy, pokud jsou
zasahy statu minimalni. Intervencionisticky pfistup vychazi z nazoru, ze
aktivni hospodarska politika je pro ekonomiku prospésna.

Nové pojmy a kli¢ova slova

o cile statu v ekonomice

e hospodarsky rast

e hospodarska politika

o fiskalni hospodarska politika
e statni rozpocet

e pfijmy statniho rozpoctu

¢ vydaje statniho rozpoctu
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Otazky a ukoly k zamysleni

1. Jaky je rozdil mezi liberalnim a intervencionistickym pfistupem
k hospodafské politice?

2. Dari z pfidané hodnoty (DPH) je soucasti cen zbozi. Prodavajici ji
dostavaji zaplacenou od kupujicich, a pak ji odvadéji (jako platci DPH)
do statniho rozpo€tu. Znamena to, Ze prodavajicim je jedno, jak vysoka
je sazba DPH? Vysvétlete svidj nazor.

3. Vite, co je spotfebni dan? Jaké zboZi je zatiZzeno spotfebni dani?
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ZAver

V Gvodu této ucebnice jsem napsala, Ze bych si pfala, aby to byla kniha
pro ¢tenare zajimava a ¢tiva. KdyzZ se ted' divam na hotové dilo, napada mé,
Ze se mi snad do vymezeného - velmi malého - poctu stranek podafilo toho
vtésnat docela dost. Kniha neni , klasickou” ucebnici zakladd ekonomie.
Obsahuje pouze nékolik vybranych mikroekonomickych témat a z makroeko-
nomie jenom velmi stru€né charakterizuje cile statu v ekonomice a podstatu
hospodafské politiky.

Proc jsem zvolila tento format? Jednodu$e proto, Ze nebylo mym cilem
sdélit studentim co nejvice idajd a zahrnout je daty, poutkami a definice-
mi. Nechtéla jsem, aby v ekonomii vidéli pouze pojmy, které se musi naucit
a nékolik vzoreckd, které budou muset umét pouzivat, aby zvladli vypocitat
predepsané priklady.

Ucebnice vznikla v ramci projektu Informace pro rozvoj demokratické spo-
le¢nosti. Jejim cilem bylo ukazat studentiim, Ze pfedpokladem pro to, aby
spravné rozuméli ekonomickym informacim, aby chapali ekonomickeé pro-
blémy a mohli v dalsim studiu doplnit a prohloubit své ekonomické znalosti,
je pochopeni ekonomickych souvislosti a vztaha.

Ekonomie - to nejsou jenom data a ¢isla, pojmy a definice. Umét ekonomii
arozumét ekonomickému svétu kolem nas, k tomu nestati napsat si do vy-
hledavace ekonomicky pojem, udélat , klik", a pfecist si pak nékolik definici
rizné kvality. Ekonomie vyZaduje vidét za €isly vztahy a souvislosti, zajmy
lidi ajejichcile, které sleduji. Pokud chceme védét, pro€ se néco déje tak a ne
jinak, musime do téchto vztahu vidét a pfemyslet o nich.

Ekonomicky svét pfipomina Rubikovu kostku. NemuZete pfesunout pouze
jediny ttverec bez toho, aby se zarover nepfesunulo nékolik dalSich. | v eko-
nomickém svété je to podobné: zména na jednom misté se projevi i jinde.
Na rozdil od Rubikovy kostky v§ak nemusi byt ty dalsi zmény hned vidét.
Ale my bychom méli byt schopni je pfedvidat a pfipravit se na né.
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